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DITORIAL

Estimados socios, colegas y amigos:

Leonardo Empezamos un nuevo afo renovando las apuestas en lo que a capacitacion se refiere. Ya

Maximiliano Bardin con charlas técnicas pactadas a lo largo del afo, tendremos empresas de primer nivel pro-
Presidente de ACYEDE

mocionando sus productos nuevos y de vanguardia. Los cursos de siempre, Registro Nivel 3,
Electricidad Bésica, ya comenzando en abril, con novedades como canales de videos, ejem-
plos, YouTube, en las que se podran repasar conceptos dictados en clases por los instructores
de cada curso.

En la era de los recursos tecnolégicos, estamos tratando de sacar provecho, armando gru-
pos en las redes sociales mdas conocidas como WhatsApp, Facebook y Telegram, para poder
estar mas conectados y compartiendo redes con colegas de otras asociaciones que conforma-
mos la Federacién.

Aprovechando la voragine de la tecnologia, se ha creado la Secretaria de Prensa y Difusion,
para que podamos estar mas conectados entre los socios y amigos de ACYEDE, en la que estan
en linea, colegas y socios durante todo el dia. Por medio de ella nos podemos ayudar y desas-
nar sobre conflictos y problemas eléctricos.

En esta edicion debo mencionar la partida de “El Ingeniero” Alberto E. Woycik, como lo
conociamos todos en la Cdmara. A lo largo de la historia de nuestra casa, ensend, explicé y
promociond la seguridad eléctrica como principal arma para los electricistas que vinieron a
aprender con ély de él. Desde la Comisién Directiva, queremos brindar el apoyo a sus familia-
res y amigos, teniéndolo presente y contando sus anécdotas de la que muchos forman parte.

W

Les reitero a los socios que se acerquen y participen de las charlas técnicas, que la Comi-
sion Directiva realiza un esfuerzo enorme en contactar con las empresas para que se compro-
metan a venir.

También les hago llegar la invitacidn para las reuniones que realizamos en la Comision
Directiva, para que participen de ellas.

Un saludo y jlos esperamos!

»» Esta es nuestra Comision Directiva‘

Presidente............ Leonardo Bardin Revisores de cuentas:

Vicepresidente..... Walter Cora Javier Baez | Pedro Maria Tocino
Secretario............. Jorge Contessa Tribunal arbitral:

Tesorero................ Manuel Pereyra Oscar Cardone | Manuel Pereyra
Protesorero.......... Salvador Perri Tribunal de hacienda:

Vocales titulares: Alberto Pérez | Ricardo Nadler Alejandro Inafuku | Roberto Delgado |
| Daniel Semelak | Vocales suplentes: Mauricio Joel Ros

Garcia | Matias Giser | Claudio Lebrero
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Fallecimiento del ingeniero
Alberto HEstanislao Woycik

El 28 de enero pasado fa-
lleci6 “El Ingeniero” (como
le solian decir en ACYEDE a |
Alberto Estanislao Woycik).
La Camara no tuvo oportuni-
dad de despedirlo entonces
porque la noticia llegd mas
tarde, pero el sentimiento y
respeto que todos sentian
hacia él anima a brindarle un emocionado homena-
je desde estas paginas. Aqui se hace la mencion, y
en las paginas de la revista, una nota alusiva repa-
sando su hoja de vida (ver pagina 34).

ACYEDE lo recuerda con alegria, porque su per-
sonalidad y dedicacién lo hacian un profesor que
transmitia sus conocimientos y experiencia a quienes
le prestaban la atencidon merecida para aprender.

Hasta el Gltimo momento, también ocup6 el car-
go de prosecretario en la Comisién Directiva de la
institucién, y mas alla de sus funciones directivas, su
perseverancia y pasion por ensefar lo hicieron estar
permanentemente brindando sus saberes a todos
aquellos que pasaron por su tan querida Camara.

Todos sus compaferos de comision y de activi-
dades, y los asociados de esta cdmara le envian las
sentidas condolencias a sus familiares, y le desean
un descanso en paz.

Compromiso de ACYEDE

con la ciudad de Buenos Aires
En funciéon de los convenios que ACYEDE firmo

oportunamente con FECOBA (Federacion del Comer-
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cio e Industria de la Ciudad Auténoma de Buenos Ai-

res), que nuclea mas de 150 asociaciones y cdmaras

representantes del comercio y PyME de la ciudad, y

con CADIME (Camara Argentina de Distribuidores de

Materiales Eléctricos), la Cdmara se comprometié a

realizar lo necesario para cumplimentarlos:

» Verificaciones en las instalaciones eléctricas en
comercios por requerimiento de los comerciantes,
para lo cual ACYEDE organizo talleres para hacer
conocer a sus instaladores asociados los requeri-
mientos a cumplimentar para realizar las tareas y
conformar un listado para actuar al respecto.

» Kits eléctricos para ferias, para alimentar los
puestos gastronémicos que participan en ellas.
Dos kits armados para diez puestos se encuen-
tran disponibles en nuestra sede para ser insta-
lados a requerimiento de las asociaciones que
organizan estas ferias en los barrios de la ciudad,
como asimismo los instaladores designados es-
tan preparados para realizar los trabajos de ins-

talacion y guardia correspondiente.




Dia de la Seguridad Eléctrica,
en la Ciudad de Buenos Aires

Desde hace cuatro afos, el 20 de febrero se con-
memora el Dia de la Seguridad Eléctrica en la Ciu-
dad Auténoma de Buenos Aires, instituido por Ley
N° 4210/2012 de la legislatura portefa.

La fecha elegida se corresponde a la conmemo-
racion del natalicio del ingeniero Alberto laconis,
quien fuera un impulsor permanente de la seguri-
dad en las instalaciones eléctricas, sus componentes
y productos asociados.

Desde estas paginas hacemos votos para que,
por medio de todas las instituciones comprometidas
con la seguridad eléctrica, se le vuelva a dar el mar-
co que la fecha merece.

Ejemplo cordobés: registro de
electricistas

En noviembre de 2015, el ministro de Agua, Am-
biente y Servicios Publicos de la provincia de Cérdo-
ba, Fabian Lopez, brindé detalles sobre la implemen-
tacion de la Ley de Seguridad Eléctrica sancionada
de forma unanime por la Legislatura Provincial en
junio pasado, y cre6 la Unidad de Asesoramiento y
Seguimiento en Materia de Seguridad Eléctrica (UA-
SeMSE).

“La Ley de Seguridad Eléctrica es motivo de
orgullo para Cérdoba ya que es Unica en el pals,
avanzando en materias energéticas de registro de
electricistas para brindar mayores estandares de se-
guridad para los instaladores y para las conexiones
de energia”, sostuvo Lépez.

La nueva unidad estda conformada por las si-
guientes instituciones:

SLALLRRRRRR AR

» Ministerio de Agua, Ambiente y Servicios Publicos

» Consejo Asesor de Politica Energética

» Ente Regulador de Servicios Publicos

» Agencia de Promocion del Empleo y Formacion
Profesional

» Distribuidoras: EPEC, Face Cérdoba y FECESCOR
(en representacion de las cooperativas)

» Fundacion Relevando Peligros

Se informo, ademas, que la UASeMSE viene tra-
bajando ardua y periddicamente en todos los aspec-
tos de la Ley a los fines de asesorar al Ministerio
respecto de la implementacion desde todas sus pers-
pectivas. A medida que se avance en las propuestas,
los pasos se daran a conocer mediante sistematicas
gacetillas oficiales. La Ley sera plenamente aplicada
desde el mes de septiembre de 2016.

El primer llamado a inscripciones tuvo lugar del
1 de diciembre de 2015 al 29 de febrero de 2016,
y estuvo abierta a personas mayores de 18 afios de
forma libre y gratuita. Los inscriptos deberan apro-
bar un examen tedrico-practico a rendirse en marzo
y abril de 2016, para estar en condiciones de forma-
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lizar la tramitacion para el registro como instalador
electricista habilitado ante el ERSEP.

Asimismo y en consideracién de este Plan de Tra-
bajo, durante el periodo febrero/marzo de 2016, se
trabaja en la formacién de formadores con capacita-
dores profesionales para dar conocimiento acerca de
las nuevas reglamentaciones y procedimientos vigen-
tes a partir de la Ley 10.281. Los cursos son de 160
horas y totalmente gratuitos. Para una primera etapa
se planifica su dictado desde el mes de abril de 2016.

Para consultas e informaciéon, www.cbha.gov.ar o
por correo electrénico a electricistas@cba.gov.ar.

AATERIC, buena noticia para
seguir capacitando

La Asociacién Argentina de Instaladores Elec-
tricistas agradece a la nueva
gestion del municipio de Tres
de Febrero por darle con-
tinuidad al curso oficial de
instaladores electricistas do-
miciliarios, supervisado por la
Asociacion en Convenio con
el CFP N° 402 de General San
Martin.

A partir de este afo se dic-
tard en una nueva sede, en
el Centro Cultural Eva Perdn,
ubicado en el primer piso de
Justo José de Urquiza 4750,
en la localidad de Caseros.
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La foto muestra en el lugar a Juan Carlos Gatto,
responsable del espacio, y a socios de AAIERIC en
la reunién de presentacion llevada a cabo el 29 de
enero pasado.

Agradecemos al intendente Diego Valenzuela, a
Julidn Forcada, Ricardo Tejerina y al nombrado Juan
Carlos Gatto por las gestiones realizadas.

El curso es totalmente gratuito. Mas informa-
cion, www. facebook.com/prensa.aaieric. |
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Motores eléctricos

monofasicos

Parte 1

Para los instaladores y montadores electricis-
tas en general, los motores eléctricos monofasicos
(MEM) son algunas de las cargas que tienen que
conectar y poner en marcha cuando realizan una
ampliacién, una nueva obra o el mantenimiento de
una instalacién eléctrica.

Nuestra propuesta es que, a través de sucesivas
notas, se conozcan y entiendan los aspectos que ro-
dean a esas tareas, para lo cual se hace necesario
entender las caracteristicas constructivas y funciona-
les de estos tipos de motores eléctricos.

Introduccion

El motor eléctrico monofasico es el tipo de motor
eléctrico que se alimenta con una tensién alterna mo-
nofasica bifilar (220 V, 50 Hz). Las potencias eléctricas
con que se fabrica esta gama de motores eléctricos
son mucho menores que las de los trifasicos, aunque
no se pueden fijar limites precisos, ya que pueden ir
desde pocos watts a miles, por ejemplo, pueden ser
desde 120 W (0,16 CV) hasta 3.000 (6 CV).

Debido a esto, a los motores eléctricos monofasicos
se los conoce también como “motores fraccionales”.

Campo de aplicacion

El campo de aplicacion del motor eléctrico mo-
nofasico es extremadamente amplio, abarcando
muchos y diversos ambitos tales como podrian ser:
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Por Ing. Alberto Luis Farina
Profesor titular de las cate-
dras de Instalaciones Eléctri-
cas y Luminotécnica, Seguri-
dad, Riesgo Eléctrico y Medio

Ambiente de la Facultad
Regional Rosario de la UTN.
Asesor en Ingenieria Eléctrica 'y
Supervision de obras.

habitacionales, hospitalarios, comerciales, pequenas
fabricas y talleres de diversas indoles, aunque menos
comun, también puede ser el de un establecimiento
productivo o de servicio. Dentro de estos ambitos, a
su vez las aplicaciones concretas son variadas como
ser electrodomésticos, nebulizadores, compresores,
bombas de vacio, taladros de banco, amoladoras,
taladros de mano, lijadoras manuales, etc. Resulta
imposible describir todas las aplicaciones que tiene
este tipo de motores eléctricos, lo cual refuerza la
idea de la necesidad de tener algunos ciertos cono-
cimientos sobre ellos.

Esta proliferacion de usos se debe a su sencillez
constructiva, lo cual naturalmente se ve reflejada
en que su produccion es masiva, lo que redunda en
un bajo costo. Todo esto sin dejar de lado el menor
requerimiento que implica la instalacion eléctrica
destinada a su alimentacién con la energia eléctrica.

Siguiendo estas generalidades, es preciso sefalar
gue los MEM presentan un par de arranque compa-



rativamente bajo, su rendimiento no es muy alto y
su factor de potencia no es muy satisfactorio. Estas
cuestiones estan zanjadas parcialmente en los distin-
tos tipos constructivos, como se vera a mas adelante.

Principio general de funcionamiento

A continuacion, se desarrollard una muy breve
descripcion del principio de funcionamiento de este
tipo de motor eléctrico, para profundizar estos co-
nocimientos mediante la correspondiente teoria se
recomienda recurrir a la bibliografia especifica entre
las cuales se puede destacar el libro Maquinas eléc-
tricas, cuyo autor es Marcelo A. Sobrevila.

Los motores eléctricos convierten la energia eléc-
trica en energia mecanica de rotacion, esto se reali-
za a través de transformaciones electromagnéticas.
Es posible hacerlo con dos tipos constructivos y fun-
cionales de maquinas: asincrénicas de induccién y
sincrénicas, a su vez, en ambos casos se presentan
distintas variantes constructivas.

En cuanto a la forma de alimentarlos, se pueden
distinguir los trifasicos y los monofasicos.

Los MEM pertenecen a la primera clasificacion:
asincronico de induccién. A partir de esto, algu-
nos tipos presentan caracteristicas y disposiciones
constructivas propias derivadas no solo del tipo sino
también de la que le imponen ciertos fabricantes al
implementar sus propios desarrollos de acuerdo a
los requerimientos de su uso.

En el caso de los motores eléctricos trifasicos, los
bobinados del estator son alimentados por un siste-
ma de tensiones alternas simétricas desfasadas en
120°, lo que genera un campo electromagnético gi-
ratorio que al interactuar con los inducidos en rotor
produce el par (primero de arranque y luego el de
trabajo) que produce el giro de este ultimo.

En el caso de los MEM, al recibir una alimenta-

cion monofasica, el campo electromagnético que se
genera es del tipo pulsante, lo cual redunda en que
por si mismos no tienen par de arranque, y para po-
der darle uno se recurre a ciertas disposiciones cons-
tructivas auxiliares como veremos a continuacion.

Tipos de motores monofasicos

Las clasificaciones no siempre son muy rigurosas
en virtud de que aparte del lenguaje técnico, hay
otro popular, y en cualquiera de los casos se suelen
entremezclar también con dudosas traducciones de
términos provenientes de otras regiones. En lo que
sigue, se haran referencias a términos que identifi-
can productos del mercado nacional.

Figura 1. Motor monofasico estandar o de fase partida y
motor monofasico con condensador de arranque.

Figuras 2 y 3. Motor monofasico con condensador
permanente y de arranque.

Marzo - Abril 2016 | La revista de ACYEDE | 9



Figura 4. Motor de sombra de polo.

Es preciso sefalar que existen otros tipos que

suelen ser combinaciones de estos, sobre todo de
los tres primeros, pero como no son de aplicacio-
nes masivas o bien estan destinados a determinados
equipos, no seran mencionados en estas notas por-
que los consideramos como casos muy particulares.

Constitucion de los
motores eléctricos monofasicos

Entre las innumerables aplicaciones de estos mo-
tores eléctricos, independientemente de su tipo, po-
demos distinguir dos grandes campos: uno es cuando
estan formando parte de la estructura de un equipo,
como pueden ser los electrodomésticos (lavarropas,
aspiradoras, licuadora, etc.) y el otro es cuando estan
acoplados a un determinado equipo (bombeador de
agua, pequefos compresores, etc.), es decir, en este
ultimo caso el motor es una unidad independiente
gue se acopla mecanicamente (con un manchén o
bien con correas) a un determinado equipo.

En forma general, para los del segundo grupo
constructivo se pueden distinguir las siguientes par-
tes: la carcasa, la cual tiene adosada o formando

IOJ La revista de ACYEDE | Marzo - Abril 2016
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parte una base que permite su fijacion (figura 1),
dependiendo del tamafio, un cancamo para poder
ser izado (figura 2), y segun el tipo funcional, el o
los condensadores (arrangue o arranque y marcha)
(figura 5), a lo que se puede agregar en algunos mo-
delos también una caja de conexiones o de bornes.

Figura 6. MEM, condensador monofasico.

Dentro de la carcasa se encuentran: el estator
(figura 7) formado por un agrupamiento de cha-
pas de acero especial (bajas pérdidas) troqueladas,
a cada una de las cuales se las denominan “ranu-
ras”, cuya cantidad depende del tipo de bobinado
adoptado, destinadas a alojar en los bobinados de
trabajo y de arranque, los cuales también reciben los
nombres de “principal” y “auxiliar”.

Figura 7. MEM, estator y rotor en cortocircuito.

En el interior del estator se encuentra el rotor,
que es del tipo en “cortocircuito” o “jaula de ardi-
lla”, construido también con el mismo tipo de chapa



que el estator pero unidas mediante la jaula de ar-
dillas, que es inyectada en aluminio. El rotor puede
girar libremente en el interior del estator porque se
encuentra soportado por dos cojinetes (de desliza-
miento o rodamiento) alojados en las denominadas
“tapas” o “escudos” que a su vez se fijan en los
extremos de la carcasa. Adosado al rotor se encuen-
tran un ventilador, el cual hace circular el aire entre
el rotor y el estator y, en algunos tipos, un interrup-
tor centrifugo que se utiliza en el proceso de puesta
en marcha. Una vision general de la disposicién de
estos elementos se puede apreciar en la figura 8.

CONDENSADOR

ESTATOR
ROTOR LN CORTOLIROUTTO

IHTERRUPTOR mlﬂ:lﬂﬁ !
CENTRIFUGD CARCASA

Figura 8. MEM, motor monofasico.

Caracteristicas constructivas

Un MEM, en definitiva, es una maquina eléctrica
y como tal tiene caracteristicas constructivas y fun-
cionales de tipos mecanicas y eléctricas diversas, las
gue se pueden sefialar como sigue.

Caracteristicas constructivas mecanicas:
» Grado de proteccidon mecanica
» Norma de fabricacion

» Forma constructiva

» Sistema de ventilacion o de refrigeracién
» Clase térmica del aislamiento

» Tipo de cojinetes

» Material de la carcasa

» Tipo de fijacion (base o brida)

» Norma de fabricacion

Caracteristicas eléctricas nominales
» Tension

» Frecuencia

» Corriente nominal y de arranque
» Rendimiento

» Factor de potencia

» Par de arranque y nominal

» Tipo de arranque

» Tipo de servicio

Estas caracteristicas resultan de fundamental
importancia a la hora de definir el tipo de MEM
a emplear de acuerdo con las caracteristicas del
medioambiente donde se instalara, la forma de fija-
cion, alimentacion, etc., asi como la forma de reali-
zar la canalizacion eléctrica para su alimentacién y el
circuito de comando, control y proteccion. m

En las proximas notas se iran abordando

otros temas que incumben a este tipo de

motores eléctricos.

Marzo - Abril 2016 | La revista de ACYEDE
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Mas ventas
con capacitacion

El tema resulta recurrente cada vez que tomo
contacto con algun ejecutivo de ventas que se me
ocurre proactivo. Si las firmas fabricantes o de dis-
tribucion exclusiva brindaran capacitacién técnica
de detalle para la puesta en servicio de cada equi-
po, estarian creando instaladores especializados
que se lanzarian a aplicar su nueva habilidad, y por
lo tanto, se incrementarian consecuentemente las
ventas. Cada técnico se transformaria en un ven-
dedor calificado.

Claro que existe un cierto temor a pensar: “No-
sotros los capacitamos, y luego irdn a proveerse en
la competencia”. Pero si se analiza bien, aunque
puede que esté dentro de las posibilidades, en la
practica es poco probable que asi suceda.

¢Por qué alguien querria ir a proveerse a otro lugar
distinto de aquel donde se le brindé la capacitacion,
y en definitiva, un medio de vida? ;Podra encontrar
diferencias comerciales mucho mas ventajosas? Tam-
pocCo esto es muy probable, si se tienen precios razo-
nables, como lo es en la mayoria de los casos.

Hace un tiempo escuché decir a un experto en
marketing: “Los precios elevados promueven la
competencia”. Ahora si es probable una migracion
de clientes por procurarse una mayor capacitacion,
pero solo en el caso que se le hubiera brindado una
muy pobre.

12 La revista de ACYEDE | Marzo - Abril 2016
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¢Es necesario invertir

mucho para encarar esta politica?

i Qué se requiere? Desde la evaluacién econo-
mica.

Instalaciones: un aula acondicionada convenien-
temente con uno o dos bafos; con bancos, tal vez
en numero de, por ejemplo, 25; un proyector; un
amplificador de audio; dos micréfonos inaldmbricos.

Muchas firmas del ramo, ya cuentan con estas
comodidades para charlas de ventas, pero no con-
cretan este nivel de instruccién, a mi criterio, por
carecer de personal técnico estable y solvente.

Personal técnico: aqui radica la primera diferen-
cia de esta propuesta, con las charlas que ya hacen
esas firmas.

Para lograr la aptitud que se procura, son reque-
ridas por lo menos dos personas con un buen nivel
de capacitacion y entrenamiento. Y no me refiero
a que posean un grado universitario, ni siquiera un
posgrado, sino una acabada experiencia en instala-
cion y configuracion de los equipos considerados.
Seria deseable que, paralelamente, realicen esa ac-
tividad. Esto brinda un conocimiento real y actual



de los inconvenientes, ventajas y tiempos de insta-
lacion.

Pensemos que deben brindar ideas y recursos a
guienes ya estan trabajando en la actividad, o bien
a quienes traen una cierta experiencia en el tema.

Alguna vez, cuando intervine en charlas ins-
tructivas a las que concurrian electricistas navales
en actividad, comparaba esa labor con la venta de
helados en el Polo; y podemos decir que hemos lo-
grado “vender” con éxito, a juzgar por el interés de
la concurrencia.

Es importante destacar que a aquellos electricis-
tas lo Unico que los motivaba era la elevacion de
su nivel profesional, sin esperanza de mejorar en lo
mas minimo sus ingresos. Por el contrario, en esta
propuesta se ofrece incrementar, ademas de la sol-
vencia profesional, la actividad, y con ella también
los ingresos.

Claro que existe un cierto temor a
pensar: “Nosotros los capacitamos,
y luego iran a proveerse en la com-
petencia”. Pero si se analiza bien,
aunque puede que esté dentro de las
posibilidades, en la practica es poco
probable que asi suceda.

La metodologia que propongo

Es simple, hay que cultivar algunas cualidades de
los buenos docentes. Quien esté dispuesto, y obse-
sionado por ensefar, no tendrd inconveniente para
vencer todas las dificultades que se le interpongan
para lograr que el circunstancial alumno adquiera

EBNNNNN AL

las habilidades necesarias para su desenvolvimiento

autéonomo.

Asi que yo enumeraria algunas de esas cualidades:
» Empatia para ponerse en lugar del educando,

en su nivel de conocimiento, en su necesidad de

aprendizaje, en su inhibicién por preguntar, en
dejar de trabajar para capacitarse, etc.

Esto se logra con una ensefianza desde lo mas
basico, sin desechar ningun aspecto por simple que
parezca; sin considerar o esperar demasiados cono-
cimientos previos, aungue con la advertencia a quie-
nes si los tengan, y en todo caso dictar cursos con
distintos niveles.

» Humildad y paciencia para promover la con-
fianza, que también abrird el camino a un nexo
comercial practicamente indestructible; para
desinhibir y crear un vinculo sélido de asistencia
permanente.

» Suficiencia, basada en el conocimiento detallado
de lo que se ensefa, con la certeza de quien lo
ha practicado, o mejor aun, de quien lo hace en
la actualidad. Solo desde el uso y la operatoria,
nunca desde los fundamentos del disefio. Con
ella no se defrauda transmitiendo procedimien-
tos equivocados o irrealizables, y también se pro-
mueve y cimenta la confianza.

La invasiéon cibernética ha logrado difundir la
idea de que todo puede hacerse por computadora.
Sin embargo, en los procesos educativos, y en los de
ventas, las relaciones interpersonales siguen siendo
insustituibles para generar el vinculo afectivo y de
confianza necesario para la obtencién de los mejo-
res resultados. Este es otro de los motivos por el que
propugnamos este enfoque.

Marzo - Abril 2016 | La revista de ACYEDE | 13
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La clase

Haré una sintesis con los aspectos mas relevan-
tes, y siempre en funcién de lograr una mejora en
las ventas. La planificacion de una clase es un poco
mas amplia y abarca mas aspectos que los que aqui
se mencionan.

Debe pensarse de forma de detallar todos los
pasos de la instalacion y puesta en servicio de una
configuracion basica, desde la extraccion del emba-
laje, lectura de las partes pertinentes del folleto ins-
tructivo, verificacion visual y reconocimiento fisico
de todas las partes y componentes.

Destaco especialmente “desde la extraccién del
embalaje” porque uno de los recursos de ventas
mas contundentes y rotundos es el de la demostra-
cion del breve tiempo en que se puede instalar un
equipo cuando se sigue un procedimiento conoci-
do, ordenado y prolijo.

Todo instalador agrega al precio de un dispositivo
el tiempo de su instalacién, y por lo tanto, se estara
dispuesto a pagar un mayor precio si ese tiempo es
mucho mas breve y libre de errores. Tal es el caso de
las alarmas con sensores inaldmbricos.

Es muy conveniente suministrar en el momento
un instructivo independiente del provisto por el fa-
bricante, pero referido a él, con los pasos a seguir
como ayuda a la memoria.

También resulta positivo hacer algo que normal-
mente se censura en las charlas técnicas: el sumi-
nistro de precios, de las diferentes opciones que
se presentan. Sé que esto se evita para no entrar
en colision con las distintas condiciones de venta,
pero esos precios pueden ser indicativos, o de lista,
aclarando que los finales seran suministrados por la
oficina de ventas.

El conocimiento de los valores relativos ayuda al

La revista de ACYEDE | Marzo - Abril 2016
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instalador a adoptar la mejor opciéon de instalacion
de acuerdo con las necesidades del cliente final. Esta
decision se puede tomar en el momento de entregar
un presupuesto sin el conocimiento del precio exacto.

Muchas veces, en los asistentes se forma la idea
equivocada de un costo excesivo al conocer el cu-
mulo de caracteristicas que tienen los equipos de Ul-
tima tecnologia. La informacién de su precio indica-
tivo eliminaria este prejuicio antes de su formacion.

Otro aspecto altamente valorable para las ventas
es el feedback que se obtiene de las caracteristicas
del producto, expresadas y evidenciadas por quienes
desde su capacitacion estdn mas interesados en im-
ponerlo; serian altamente valorables.

Todo instalador agrega al precio de
un dispositivo el tiempo de su ins-
talacion, y por lo tanto, se estara
dispuesto a pagar un mayor precio

si ese tiempo es mucho mas breve y

libre de errores. Tal es el caso de las

alarmas con sensores inalambricos.

Estas son algunas observaciones que surgen de
mi experiencia tanto en ventas como en la docen-
cia técnica. Las planteo como una hipotesis, y estoy
convencido de que pueden contribuir a dinamizar el
gremio. Si alguien advierte que puede resultar asi, le
pido que me lo haga saber, para mi sera la maxima
retribucion a la que pueda aspirar. m
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Recomendaciones sobre buenas
practicas de ejecucion

Parte 3

Las buenas practicas de ejecucion de instala-
ciones detalladas en estas notas cumplen con lo
prescripto en la Reglamentacion para la ejecucion
de instalaciones eléctricas en inmuebles de la Aso-
ciacion Electrotécnica Argentina, AEA 90364, en su
seccion especifica 771: “Viviendas, oficinas y locales
(unitarios)”, editado en 2006.

Alli se desarrolla una serie de items, que en mu-
chas ocasiones no son tenidos en cuenta a la hora
de ejecutar instalaciones eléctricas en inmuebles.

Conexionado de los médulos de tomacorrientes

Debemos evitar conexiones gue permitan que
los médulos de tomacorriente para instalaciones fi-
jas puedan quedar sometidos a corrientes mayores
a su valor de corriente nominal, ya que de esta ma-
nera corremos el riesgo de generar sobrecargas en
sus bornes.

Veamos un ejemplo: supongamos la instalacion
de un circuito de tomas de uso general (TUG) reali-
zada con conductores segin norma IRAM NM 247-3
de 2,5 mm? de seccién, instalados en una cafieria
embutida con solo dos conductores activos en el
cafio (fase y neutro, el PE no se considera activo),
para los que obtenemos de la tabla correspondiente
que la corriente maxima admisible es de 21 A.
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Ahora, aplicando la ecuaciéon de la reglamenta-
cion AEA 90364 seccion 771: 1, <1 <1, (l, corriente
de proyecto de la linea a proteger; | , corriente no-
minal de la proteccion, e |, corriente admitida por el
conductor de la linea a proteger) y las caracteristicas
para circuitos de TUG (DPMS y proteccién maxima
admitida), vemos que podremos adoptar para la
proteccion termomagnética un valor de 20 A, los

Figura 1. Mal. Ejemplo de conexién inadecuada que puede

generar sobrecargas en los bornes del tomacorriente, a la

vez que no brinda una adecuada conexion del conductor
de proteccion.



cuales protegeran a los conductores pero no a los
maodulos de tomacorriente segin norma IRAM 2071
de 10 A. La proteccion de los médulos de tomaco-
rrientes estaria dada mediante el sistema de equi-
pos eléctricos/electrénicos certificados conforme a
la Resolucion de la ex-SICyM 92/98 y el formato nor-
malizado de fichas y tomacorrientes segun la mis-
ma normativa, por lo cual, si un equipo utilizador
certificado consume una corriente mayor a 10 A,
deberd estar equipado con fichas IRAM 2073 de 20
A, y este formato de ficha no permite conectarse
(no entra) en el médulo de tomacorriente IRAM
2071 de 10 A, evitando sobrecargar el médulo. Por
ejemplo, para el caso de los prolongadores mdultiples
comunmente denominados “zapatillas”, tenemos
gue para su empleo seguro deberan contar con las
siguientes condiciones:

» Tension nominal de hasta 250 V.

» Corriente maxima simultanea de hasta 10 A.

» Un dispositivo limitador automatico de carga
para 10 A (es decir, que en el médulo de toma-
corriente fijo de la instalacion no se superaran
los 10 A).

Figura 2. Bien. Ejemplo de conexién adecuada en médulos
de tomacorrientes y adecuada conexion del conductor de
proteccion.

Los tomacorrientes deberan poseer contacto de
tierra 'y cumplir con la certificacion obligatoria para
su comercializacion en el pais establecida en la Re-
solucién de la ex-SICyM 92/98.

Las buenas practicas de ejecucion
de instalaciones detalladas en estas
notas cumplen con lo prescripto en
la Reglamentacion para la ejecucion
de instalaciones eléctricas en inmue-
bles de la Asociacion Electrotécnica

Argentina, AEA 90364, en su seccion
especifica 771: "Viviendas, oficinas y
locales (unitarios)”, editado en 2006.

Se recuerda que la Resolucion de la SICyM
524/98 prohibe expresamente la comercializacion
en el territorio de la Republica Argentina de los ac-
cesorios conocidos como “triples” y “adaptadores”,
los cuales pueden generar sobrecargas en los médu-
los de tomacorrientes, a la vez que discontinuidad
del conductor de proteccién. m

Nota del autor: Ultima nota de la serie so-
bre instalaciones eléctricas en inmuebles
seguras y reglamentarias (partes 1y 2 pu-
blicadas en ediciones 7 y 8 de esta revista).

Promo-

Fuente: Asociacion para |la

cion de la Seguridad Eléctrica (APSE),

www.apse.org.ar, diagnostico@apse.org.ar
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electricidad o energia?

En toda dificultad se esconde una oportunidad.
(Atribuido a Albert Einstein, y a muchos otros.)

La culpa la tendrian los aires

A propdsito del incremento en las tarifas eléctri-
cas que impactara con mayor furia a los usuarios del
area de Buenos Aires, se sefala a los equipos de aire
acondicionado como factor determinante del derro-
che electroenergético. Valdria la pena aprovechar la
oportunidad para intentar un esfuerzo creativo que
fuese un poquitito mas alla del simplismo aritmético
tarifario y del ahorro fundado en prohibiciones de
uso, con la intenciéon de que los usuarios no tiremos
a la basura nuestros aires frio-calor, tratando a la vez
de evitar que las fabricas de estos electrodomésticos
puedan llegar a cerrar sus puertas.

Una punta de factores

La punta de la demanda diaria (kW) y el con-
sumo correspondiente (kWh) verificable durante
las primeras horas de la noche que obligaba a las
prestadoras a tener generadores y redes ociosas
para aprovecharlas al méaximo solo un rato se viene
aplanando porque los aires no siguen la l6gica de
las lamparitas que se encienden de noche (una a
favor de los aires). Las fuentes luminosas vienen por
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anadidura demandando cada vez menos energia, y
ambos factores van marcando la tendencia de que
el consumo de punta vaya siendo cada vez menos
gravoso para las redes y los generadores, porque los
aires van rellenando los horarios de menor demanda
denominados valle, y la punta va siendo cada vez
menos encrespada por el empleo de fuentes lumi-
nosas de menor consumo. Solo agregaremos a esta
punta de factores que el consumo en punta, acd y
en el mundo entero, es atribuible a conforty no a la
industria, pero que para la industria local representa
un costo adicional nada desdefiable habida cuenta
de la extension de los horarios y la subsistencia de
recargos tarifarios por demanda y consumo en pun-
ta, recargos estos que deberdn reconsiderarse en
sintonia con la tendencia que acabamos de explicar.

Prendiendo el ventilador

Hubo una campafa de ahorro de electricidad
consistente en reemplazar las ldmparas incandes-
centes por las llamadas “de bajo consumo”, pe-



guenos tubos fluorescentes plegados o enroscados
sobre si mismos con balasto electrénico en su base
munida de rosca estandar para facilitar el recam-
bio, pero la utilizacién de esta fuente luminosa se
contradice con la recomendacion basica de apagar
las luces tantas veces como sea necesario, porque
su flujo luminoso méximo demora en alcanzarse
después del encendido, y muchas operaciones de
encendido y apagado arruinan sus catodos acor-
tandoles la vida. Desacreditada la supersticién de
que las dicroicas consumen menos (arrima la mano,
veras que queman), ;qué nos queda? Pues, poner
ledes, muchisimo mejores que las de bajo consumo
en todo sentido, salvo en el precio. Asi que si que-
remos ser expeditivos en esto de bajar el consumo,
cortémosla con el aire acondicionado cuando hace
calor, reemplazandolo por buenos ventiladores (no
aquellos cuyos motores calientan, probar con la
mano) porque los ventiladores son mas baratos y
consumen menos. Pero, ;qué pasa en invierno?

20 1056 KWh

B ] 0 12 14 16 18 @ 22 24 2 4 B horas

El gas y compaiia

La produccién de electricidad en Argentina de-
pende principalmente de combustibles fésiles, o
sea, no renovables, quemados especialmente en
modernas centrales térmicas de ciclo combinado
gue se vienen instalado desde la década del '90,
especialmente en la intersecciéon de un gasoducto
existente con una linea de alta tensién preferente-
mente existente: recibis la materia prima por el s6-
tano y entregas el producto terminado en el techo.
Pero claro, asf no hay gas que alcance.

Entonces, ;con qué calefaccionamos?

Con el desacreditado aire frio-calor, haciéndolo
funcionar en calor, porque su principio de funcio-
namiento, denominado “bomba de calor”, lo que
hace es acondicionar la energia existente en el am-
biente exterior por mucho frio que haga, siempre
que dicho ambiente exterior esté por encima del
cero absoluto equivalente a 273 °C bajo cero.

44 KW x 24 horas = 1056 KWh

& B i 12 14 16 18 M X2 24 2 & & horas

Antigua curva diaria tipica de la carga eléctrica publica, inspirada en una grafica de la benemérita Escuela del Técnico

Electricista, Tomo X, pag. 385, Paul Hering, Labor, 1968; y a su derecha, grafica ideal cuya idéntica superficie encerrada

representa la misma energia suministrada (kWh) pero con mucho menos equipamiento, senalando asi la tendencia actual.
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Comparaciones no odiosas

El Sistema Meétrico Legal Argentino consagra el

watt como unidad de potencia mecanica, térmica o
eléctrica, permitiéndonos hacer comparaciones senci-
llas a la vista de la placa de un acondicionador de aire
cualquiera, donde leemos en nimeros redondos que
con menos de 1 kW de demanda eléctrica el equipo
nos entrega casi el triple, o sea, el triple de una buena
estufa eléctrica a resistencias. Agregaremos de paso
que aca usamos el kWh como unidad de energia
mecanica, térmica o eléctrica, y no la British Thermal
Unit (BTU) muy utilizada en el comercio internacional
de la energia. Un ejemplo a nivel doméstico serfa el

de la empresa estatal de gas y electricidad de Fran-
Ventilador moderno y eficiente: proporciona mucho cau- cia, donde la unidad de medida en sus facturas de

dal y su motor no recalienta. electricidad tanto como en las del gas es la misma, el
kWh. Ni qué hablar de nuestras facturas de gas cuya

unidad de medida es el metro cubico (sic).

;De donde saca el calor un aire frio-calor?

Precisamente, el aire frio-calor extrae el calor del
aire, es decir, del ambiente exterior (arriméa la mano
a la unidad exterior de un aire frio-calor: te echa aire
frio en invierno, al revés que en verano, que te echa
aire caliente, “inversion del ciclo” que le llaman).
La energia no es demandada por el equipo ni para
generar el frio en verano ni para generar el calor
en invierno, sino para hacer funcionar el compre-
sor. Hacé de cuenta que estds pagando solamente
el peaje para echar afuera el calor en verano for-
zando su salida, o para mandar adentro la energia

invisible del ambiente exterior en invierno forzando

Ventilador antiguo e ineficiente: brinda poco caudal de su entrada, y te salvas de la calefaccion a gas que
aire y su motor recalienta. es toxica, peligrosa y que forzosamente pierde calor

por la ventilaciéon que toda combustion exige.
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Consideraciones finales aunque no ultimas

Lo dicho hasta acd no contradice ninguna de
las recomendaciones repetidas hasta el cansancio
por los medios masivos de comunicacién, ni lo que
dictaria el llamado sentido comun, ni la colocaciéon
de costosos captores solares que sirvan para calen-
tar agua u obtener electricidad, ni el reemplazo de
enormes superficies de vidrio tan de moda hasta
ayer nomas (el material de construccion mas barato)
por vidrios dobles (no tan baratos). Lo dicho hasta
aca solo pretende sugerir una via creativa de ahorro
inmediato.

Conclusiones

El principio denominado “bomba de calor”, que
rige el funcionamiento de los aires en la condicién
“calor”, permite en invierno reemplazar ventajosa-
mente la calefacciéon a gas o la calefaccion eléctrica
por resistencias (los cuarzos, los radiadores de acei-
te, las placas). En verano, el aire frio-calor se reem-
plaza econémicamente con ventiladores buenos.

Recomendaciones

» Desconectar los aires frio-calor durante el vera-
no, reemplazandolos por ventiladores.

» Reconectar los aires frio-calor durante el invier-
no, ayudando a esparcir su energia calérica ex-
traida del ambiente exterior con algunos ventila-
dores disponibles funcionando a marcha lenta.
Deberan las autoridades premiar a quienes ad-

hieran a esta modalidad de uso racional de la ener-
gia que ahorra el escaso gas, modula el valle eléc-
trico de invierno, y ayuda a que las fabricas de aires
frio-calor no cierren sus puertas, o si no, que los
fabriquen para proporcionar solo calor, maquinas
cuyos rendimientos serfan alin mayores.

Placa de un aire frio-calor mostrando en la misma
unidad de potencia (kW) que su capacidad de entregar
calor en kW es practicamente el triple que su demanda

eléctrica expresada en la misma unidad de potencia (kW).
Perdén por la redundancia.

Observaciones

Quienes nos animemos a hacer punta con esta
modalidad creativa de uso racional de la energia de-
beremos, en lo posible instalar, nuestro/s aire/s frio-
calor a la menor altura posible, porque el calor se va
para arriba: en construcciones de una sola planta,
cerca del zdcalo; en construcciones de dos plantas,
en la planta baja. m
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Nuevo libro para electricistas:
Segruridad e higiene: riesgo
/ . . o o /
eléctrico e iluminacion
__13 " Sali¢ ya a la venta el nue- » Componentes de las instalaciones eléctricas
W vo libro del ingeniero Alberto » Puesta a tierra
| Luis Farina, editado por Libre- » Protecciéon contra contactos directos e indirectos
ﬂiﬁg&“w'"' ria y Editorial Alsina. » Proteccién de los sistemas eléctricos
Este volumen, a través de » Interruptor automatico de corriente diferencial

lluminacidn

sus paginas, trata los aspectos
gue hacen a la seguridad e hi-
giene desde el punto de vista
de la energia eléctrica y de sus
manifestaciones. Se han desa-
rrollado los temas vinculados

a la proteccion de las personas
y de sus bienes, a través de las reglamentaciones y
normas vigentes.

La utilizacién de la energia eléctrica mediante las
instalaciones eléctricas hace que estas deban reunir
importantes caracteristicas funcionales que deben
contar con los elementos que hacen a la seguridad
de quienes la operan.

El texto se extiende por 265 paginas en forma
simple, y apoyado con una grafica esclarecedora se
han abordado los siguientes temas.

» Sistemas eléctricos

» Aspectos legales

» Terminologia y definiciones
» Accidente eléctrico
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de fuga
» Tableros eléctricos
» Verificacion de las instalaciones eléctricas
» Trabajos en las instalaciones eléctricas

Al cuerpo principal se suman luego dos anexos,
uno sobre los cables y el fuego y el otro sobre ilumi-
nacion de emergencia.

Todos los temas tratados se estudian en escuelas
técnicas, facultades de Arquitectura e Ingenierfa en
sus distintas especialidades, en las escuelas terciarias
y en los cursos o carreras de posgrado. Constituyen
también una referencia para quienes trabajan o es-
tan relacionados con las instalaciones eléctricas y la
seguridad en general.

El autor del libro es el profesor Alberto Luis Fari-
na, ingeniero electricista especializado en ingenieria
destinada al empleo de la energia eléctrica y profe-
sor universitario en Rosario. ®
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capacitacion

Hay que buscarle la vuelta
(en clave de Pastor Luna)

Me cansé de pelear contra los celulares (Leonar-
do Haberkorn, profesor de Periodismo).

Renunciamientos

1)

El periodista y docente de la Universidad ORT de
Montevideo, Leonardo Haberkorn, anuncié hace
poco en su blog E/ Informante que no dard mas
clases de periodismo debido al desinterés de sus
estudiantes. "Me cansé de pelear contra los celu-
lares, contra WhatsApp y Facebook. Me ganaron.
Me rindo. Tiro la toalla. Me cansé de estar hablando

Antena 4G en la ciudad

La revista de ACYEDE | Marzo - Abril 2016

de asuntos que a mi me apasionan ante muchachos

gue no pueden despegar la vista de un teléfono que
no cesa de recibir selfies".

Asimismo, mostré su desazédn por la tarea de ex-
plicar como funciona el periodismo ante gente que
no lo consume ni le ve sentido a estar informado.
Una sucesion interminable de imagenes de amigos
sonrientes les bombardea el cerebro.

Un caso similar al de Haberkorn ocurrié afios atras
en Colombia. Camilo Jiménez, periodista y profesor
de Comunicacién Social de la Universidad Javeriana,
renuncié a su catedra y escribié una columna en £/
Tiempo en la que explicaba que no habia podido lo-
grar que sus alumnos escribieran bien un parrafo.

Fijando posicion

El informe que hemos reproducido parcialmen-
te mas arriba se viralizé dando lugar a una nutri-
da y provechosa discusién que se conserva aun
en la nube para quienes quieran abrevar de ella.
ACYEDE, por su parte, entidad gremial consciente
de su vocacién histérica por el galardén de haber
sido designada Escuela Privada de Fabrica por la



Comision Nacional de Aprendizaje y Orientacién
Profesional, creada por el entonces ministro de
Trabajo y Prevision, Juan Domingo Perdn, hubo de
fijar posicion ante la calamidad relatada més arriba
como siempre lo vino haciendo, es decir, recono-
ciendo el problema y atacandolo mediante suce-
sivas correcciones de rumbo destinadas a la mejor
utilizacion de los medios modernos de comuni-
cacién, en este caso, de manera similar a la que
relatamos en nuestra anterior edicion (“Nadie lee
nada”, en La revista de Acyede 8, disponible en
www.editores.com.ar), es decir, utilizando el me-
dio disponible a favor y no en contra.

La tendencia

No es que nos la creamos porgue una vez nos
haya salido bien. Al contrario, seguimos preparan-
donos porque el riesgo virtual crece yendo bas-
tante mas alla de la “distraccion” causante de la
santa indignacién de los profesores renunciantes.
Max Headroom nos habia advertido artisticamen-
te ya en 1987 acerca de la captacion hipnoética de
la TV (www.youtube.com/watch?v=ekg45ub8bsk,
bastard con mirar solo los 30 segundos inicia-
les, y su version actual, www.youtube.com/
watch?v=igHKs2qrK-4, que no dura 30 segundos)
porque hay un agravante: en la via publica se estan
instalando nidos de antenas 4G de baja altura que
eficientizan el uso de los teléfonos inteligentes pero
cuya emision incide no solo de manera virtual y su-
bliminal sino méas bien de modo fisico y brutal. Aho-

ra mismo estamos viendo cémo buscarle la vuelta
al novedoso sistema que nos ofrece la tecnologia,

Antena y router en estaciones de subte

para poder aprovecharlo al maximo en el proceso
de capacitacion, minimizando, eso si, sus eventuales
efectos desfavorables. m
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Historias de la electricidad
en clave de Charles Aznavour

Apaga la luz, es mas prudencial... (Charles
Aznavour, 1924)

La estacionalidad de la demanda de electricidad

Durante las primeras décadas del siglo pasado,
asi como el tomate era requerido masivamente a fin
de afo (pico estacional anual), la electricidad, cuya
principal aplicacién era la iluminacion (“jLuz eléc-
trical” anunciaba el cobrador en la puerta del con-
ventillo), mostraba un pico estacional diario durante
las primeras horas de la noche (ver grafico 1 izquier-
da de la nota técnica “;Qué ahorrar: electricidad o
energia?” en esta misma edicién), ejemplificando
que la prestadora del servicio debia contar con insta-
laciones capaces de soportar por caso unos 120 kW
cuando la media era de solo 44 kW (segun la grafica
de la derecha correspondiente al caso tomado como
modelo). En el recuerdo, veremos algunos intentos
de intervencién sobre este fenémeno que exigian
disponer de redes y generadores en gran medida
0ciosos la mayor parte del dia, y cdmo se premiaba a
pequefios usuarios (la inmensa mayoria) que se ave-
nfan a consumir fuera del horario de punta, y como
se dej6 de premiarlos.

La acumulacién de electricidad

La acumulacion de electricidad para modular la
carga (acumular durante el valle para compensar
durante el pico) era dificil en aquellos tiempos (y en
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los que corren: fijate lo que te dura la carga de la
bateria del celular, ni hablemos de la otra carga),
pero era a su vez fundamental para modular esa
demanda tan variable. Dicha acumulacion se logra
(o lograba) en forma de grandes masas de agua a
turbinas en horas de punta en centrales de monta-
fia, por ejemplo, en El Chocén, y no tanto en las de
agua fluyente, por ejemplo, Salto Grande (central
de llanura), cuya capacidad de embalse es compara-
tivamente menor. De una u otra forma, siempre las

Medidor con doble numerador tal como se lo usa actual-
mente con su segundo numerador cegado.



Pilar premoldeado CADE, década del '40.

hidraulicas eran y son ideales para compensaciones
rapidas porque no requieren precalentamiento.

Mencionaremos para la misma época un par de
casos destacabilisimos de acumulacion como lo si-
guen siendo la central de bombeo estatal en caver-
na Rio Grande en la provincia de Cérdoba, que ope-
ra en horas de punta aprovechando luego la energia
disponible en el sistema durante el valle para bom-
bear el agua del embalse inferior al superior, cuya
acumulaciéon se aprovechara para turbinar durante
el pico subsiguiente, y la central mareomotriz estatal
del estuario de La Rance, en Francia, cuyos grupos
bulbo sumergidos turbinan durante la punta tanto
en uno como en otro sentido seguin la marea, y de la
misma forma pero como motor bombean durante el
valle aprovechando la energia ociosa disponible de
las otras centrales interconectadas.

El bombeo de agua en la capital

Los edificios donde vive la gente bombean agua
desde sus cisternas hasta los tanques elevados varias
veces al dia para satisfacer las necesidades de sus
habitantes y el derroche consumado por los porte-
ros con la excusa de lavar la vereda. Dicho bombeo

eléctrico era beneficiado en los grandes edificios con
una tarifa especial mas barata cuando se bombeaba
en horas del valle, especialmente de madrugada.

Otras formas de acumulacion

Del mismo modo, otra forma de acumulacién en
forma de calor se lograba en los termotanques eléc-
tricos marca Cumulus, a la sazén vendidos por las
mismas companias de luz en sus salones de venta.
Dichos termotanques se beneficiaban con una tari-
fa méas barata en horas del valle (siempre a la ma-
drugada). Claro que todo ello exigia medidores con
doble numerador comandados por un reloj, ambos
fabricados en Zug, Confederacién Helvética, o bien
por un dispositivo sensor de carga que penalizaba
el alto consumo simultaneo: consumos a veces de
corta duracién pero con mucha carga simultanea
que recargaba a las centrales y afectaba a las redes
implicaban la tarifa mayor.

Estos Ultimos medidores de fabricacién nacional
estuvieron en servicio las Ultimas décadas del siglo
pasado hasta que ciertas autoridades con criterio,
llamémosle “simplificador”, resolvieron eliminar esa
tarifa especial, y se ceg6 el segundo numerador de
dichos medidores para que puedan ser utilizados
como medidores comunes en vez de tirarlos a la
basura. Claro que la industria siguid, y actualmente
sigue pagando mas por su demanda eléctrica (kW)
y por la energia consumida (kWh) en punta a pesar
de haberse aplanado la punta y rellenado el valle
por la creciente incorporacion popular al aire acon-
dicionado.

El bombeo de agua en provincia
Hacia la década del '40, la CADE (Compariia Ar-
gentina de Electricidad, sucesora de la hispanoame-

ricana CHADE, y esta de la alemana transatlantica
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CATE) solo para la extraccion de agua en las quin-
tas gue ya venian teniendo luz eléctrica agregaba
un medidor trifasico cuya caja de fundicién, si era
menester, se adosaba a un esbelto pilar premoldea-
do con terminacién punta de diamante en hormi-
goén armado, todo provisto sin cargo por la misma
empresa (habia carteles publicitarios que rezaban
“Consuma electricidad”).

Después vinieron las restricciones propias de la
desinversion, ya concluida con creces la vigencia en
visperas de la terminacion de las concesiones eléctri-
cas, justo cuando se produjo la caética explosion de
loteos con frentes de diez metros en el conurbano,
cuya Unica infraestructura eran los mejorados asfal-
ticos pagos que desaparecian con la primera lluvia.
Asi que se extrafa el agua de la perforacién con-
taminada por el pozo negro contiguo por bombeo
manual, hasta que llegaba la luz eléctrica, a veces
décadas después, que permitia conectar un motor
monofasico cuyo condensador de arranque con
aspecto de morcilla se quemaba a cada rato. Esos
abnegados usuarios que acumulaban agua en sus
tanques elevados, eléctricamente bombeada fuera
de punta porque en punta habia baja tension, ja-
mas tuvieron reconocimiento alguno. Quedan hoy
dia muchisimos usuarios en la misma situacion pero
con la notable mejora de que los condensadores son
presentables y duraderos.

Otras formas de ahorro

Por aquellos tiempos, en las barriadas del conur-
bano no abundaban los equipos domésticos de aire
acondicionado, pero como tampoco habia dengue,
zika ni chikungunya, la gente abria las ventanas en
verano ahuyentando a los mosquitos con una espi-
ral marca Buda, y los mas pudientes se ayudaban
con un ventilador que gastaba poco, mientras que
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en invierno aparecian los mortiferos braseros, las
contaminantes garrafas y los inconcebibles cuarzo-
calefactores (1.200 W encerrados en un cubiculo
de unos 50 x 13 ¢cm de frente) disponibles a bajo
precio en ferreterfas y aun en kioscos (sin contar a
los “manteros”). Estos peligrosos aparatos infrarro-
jos calentaban donde pegaba su radiacion, cuya alta
temperatura era capaz de encender una mota de
algodoén, la que al ser trasladada por el aire ascen-
dente provocaba no pocos incendios.

Ni qué hablar del consumo disparatado de esos
aparentemente inocentes cuarzocalefactores que in-
ducian a sus propietarios a “colgarse de la luz”, si-
tuacion que al prolongarse en el tiempo los inducia
a su vez a mas y mas derroche, mientras que a los
usuarios que seguian pagando, ayunos de disyunto-
res diferenciales que les posibilitasen la revelacion de
pérdidas ocultas que frecuentemente daban como
resultado paredes con corriente, la Unica que les
quedaba para ahorrar era la aplicacién de la letra de
Charles Aznavour en castellano pero con fuerte acen-
to francés: “Apaga la luz, es mas prudencial...” m

Ventilador de la época: no cualquiera exhibia semejante

lujo, hoy tienen acondicionador, jdénde se ha visto!
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Cambios en las facturas de luz:

qué hacer

Argentina se encuentra en un proceso de transi-
cién de gobiernos en donde los cambios invaden las
tapas de los diarios, pero también la rutina cotidiana de
cientos y miles de familias. Entre algunas de las nuevas
disposiciones, se aprobé el cambio en la tarifa de ener-
gia eléctrica, afectando especialmente a quienes viven
en la ciudad de Buenos Aires y la provincia homoénima,
donde los consumidores pagaban alrededor de siete
veces por debajo de lo que abonaba un consumidor en
la ciudad de Santa Fe (solo por dar un ejemplo).

La reestructuracion de tarifas fue anunciada por el
ministro de Energia y Mineria, Juan José Aranguren,
quien comunicé ademas que esta medida de subas
en el precio del consumo eléctrico no sera transmi-
tida a gran parte de la poblacion de bajos recursos,
como lo son los beneficiarios de Asignacion Universal
por Hijo (AUH), jubilados con ingresos menores a los
ocho mil pesos, y aquellas personas que estén co-
brando seguro de desempleo. Pero para el resto de la
poblacién, la medida es realmente importante.

Para quienes habitan la ciudad capital, el pre-
cio sera de un quinientos por ciento mas de lo que
habitualmente se paga, y por tal motivo la medida
se acompand de un nuevo sistema de desdoble de
la factura bimestral por una de lectura bimestral y
pago mensual. En Gran Buenos Aires y provincia de
Buenos Aires, el aumento serd del doscientos por
ciento aproximadamente.
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Por Distrielectro
www.distrielectro.com.ar

El motivo de las subas en el precio al consumo
energético

Las subas corresponden a establecer una igualdad
de precios en todo el pais, quitando los subsidios al
consumo que llevaban de las arcas del Estado cifras
millonarias, y que actualmente seran eliminados. Este
sistema de regular equitativamente los precios de la
energia eléctrica en todo el pais se reflejara en la pro-
vincia de Buenos Aires hasta el mes de abril, luego el
precio de este servicio bajara, pero no volvera facil-
mente al precio que antes se mantenia.

Para resumir un poco la novedad, podriamos de-
cir que si en diciembre o noviembre su factura de
energia fue por un total de $100 (cien pesos) y us-
ted vive en la ciudad de Buenos Aires, pasara a pa-
gar $500 (quinientos pesos) divididos en dos meses,
0 $250 (doscientos cincuenta pesos) por mes, hasta
el mes de abril, donde el valor del servicio descende-
ra nuevamente. Si vive en gran Buenos Aires, o en el
interior de la provincia, su Ultima factura de 2015 se
duplicara y debera pagarla en dos meses.

Consejos para disminuir el consumo

Pero de nada sirve lamentarnos, y es por eso que
a continuacion damos algunos consejos sobre como
disminuir el consumo energético en el hogar:



» Los cargadores de teléfonos y computadoras o
de otros artefactos deben ser desconectados,
siempre, después de uso.

» Por la noche, antes de irnos a dormir, apagar to-
dos los dispositivos: no dejar computadoras en
ahorro de energia, ni televisores en stand by (que
no quede ninguna luz prendida).

» Apagar las luces después del uso y “no dejarlas
encendidas por la posibilidad de que la volvere-
mos a usar rapidamente”.

» Revisar pérdidas de energia en las instalaciones
con un profesional capacitado.

Pero ademas, hay algunas pequefias cosas extras
gue podemos hacer que nos permitirdn obtener un
buen grado de ahorro en nuestro consumo energé-
tico sin disminuir el uso habitual que hacemos de
nuestros aparatos eléctricos.

El primer consejo tiene que ver con la instala-
cion de ldamparas de iluminacién de led en toda la
casa. Las luminarias led tienen un gran rendimien-
to y confiabilidad, incluso si las comparamos con
las lamparas tradicionales. Ademas, se adaptan a
practicamente cualquier estilo de disefio de interio-
res. Debido a su gran porcentaje de eficacia en el
consumo energético, el usuario lograra una tasa de
ahorro considerable, y lo mejor de todo, sin resignar

calidad en la iluminacién de su casa.

También tenemos por alli algunos dispositivos
de Ultima generacién. Por ejemplo, podemos con-
siderar la opcion de los llamados “detectores de
presencia”. Se trata de dispositivos que mantienen
un nivel de iluminaciéon que el usuario prefija con
anterioridad, la base luminica, por asi decir, también
con tecnologfa led, lo cual puede amplificar sus po-
sibilidades de ahorro.

Otra buena opcion es instalar interruptores de
luminosidad en ambientes donde no siempre es ne-
cesaria la misma frecuencia luminica, también lla-
mados “interruptores crepusculares”. Algunos de
ellos vienen con sensores integrados que detectan
de forma continua el grado de iluminacién natural
del ambiente en el que estén instalados, lo cual les
permite ajustar la intensidad luminica, por ejemplo,
en un dormitorio con la ventana abierta durante el
dia. Si bien estos artefactos requieren algun tipo de
gasto para adquirirlos e instalarlos, podemos pen-
sarlos como un tipo de inversién que se traducird
en una buena cantidad de ahorro a corto, mediano
y largo plazo.

Como vemos, existen muchas formas en las que
podemos reducir los gastos en nuestra factura de
luz. Desde luego, no es necesario aplicarlas en su
totalidad para obtener grandes resultados. El cam-
bio, en cualquier caso, puede ser progresivo, redise-
fiando el perfil eléctrico en la iluminacion de cada
ambiente. A todo esto hay que sumarle una fuerte
toma de conciencia de parte del usuario. Al ahorrar
en nuestro consumo de energfa no solo estamos re-
duciendo los costos mensuales en electricidad sino
que ayudamos a que la red de suministro no colap-
se, casi siempre, en los momentos mas inapropia-
dos. El consumo responsable es también una forma
de educar a nuestros hijos como ciudadanos. m
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El adids a “El ingeniero”

Fallecimiento de ingeniero Alberto Estanislao Woycik

Profundo pesar causé en ACYEDE el falleci-
miento de Alberto Estanislao Woycik, acaecido el
pasado 28 de enero de 2016. Estuvo hasta el ulti-
mo momento ocupando el cargo de prosecretario
en nuestra Camara y también se desempefiaba dic-
tando clases en nuestras aulas, por lo que su pre-
sencia entre nosotros era muy cotidiana; pero su
ultimo dia llegd en periodo de cese de actividades
por vacaciones, por lo que la noticia de su deceso
llegé dias después.

Extrafiaremos mucho su presencia en el despa-
cho de la secretaria tanto como en las aulas donde
impartia el curso que él mismo habia programado,
pues siempre se empend con gran teséon a la ense-
flanza. Asimismo, promovia un sistema de capaci-
tacion continuo para los alumnos, y no descansaba
hasta que cada uno se esmere por alcanzar la maes-
tria del instalador electricista; por eso, gran defensor
de nuestro nivel tres.

“El ingeniero”, como soliamos llamarlo, estudié
la carrera de Ingenieria Electromecénica y egresé con
el titulo de la Universidad de Morén. Luego, comen-
26 a trabajar como profesor de Fisica, Quimica y Ma-
tematicas en el Colegio Técnico ENET N° 23 “Casal
Calvino” hasta llegar a ser el rector. Ya durante sus
primeros anos como profesor, tuvo la oportunidad
de formarse en la practica de la prestigiosa Escuela
de Artes y Oficios, gracias a una beca otorgada por

] La revista de ACYEDE | Marzo - Abril 2016

Por
Comision directiva de
ACYEDE

la Organizacién Internacional
del Trabajo, situada en Paris.
Durante méas de dos afos,
Alberto pasd por varias em-

presas europeas de renombre

internacional como Citroén, Osram, Mercedes Benz,
etc. y se formé como nuestro capacitador de artes
y oficios. Esta experiencia, sumada a su afan de
ensefianza y profundo amor por la transmisién del
pensamiento y del conocimiento, lo llevaron luego
a ser director y coordinador de distintos proyectos
de capacitacion dual entre Argentina y otros paises
como Alemania y Estados Unidos. Su espiritu abier-
to y curioso convencié a muchas empresas para que
invirtieran en la formacién de su personal técnico,
y también motivd a muchos jévenes a aprender un
oficio técnico y a entender la importancia de poseer
una buena formacién profesional y perfeccionarse
continuamente.

Alberto vivié su profesién de maestro y capaci-
tador profesional con plena dedicacion y esmero, y
fallecio el dia de santo Tomas de Aquino, quien tam-
bién fuera un gran maestro y pensador. m
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Elecond,
experiencia en bancos automaticos

Elecond, mas de medio siglo brindando soluciones para la correc-
cion de factor de potencia y filtrado de armoénicos.

. Por Elecond
Elecond es una empresa nacional con 58 afios de

www.elecond.com.ar

trabajo ininterrumpido en el mercado eléctrico. Co-
menzo sus actividades en 1958, especializandose en
la fabricacién de capacitores en baja tension para
correccion de factor de potencia, de iluminacién y
de motores.

La relacion mantenida por décadas
entre Elecond y empresas de la talla
de Siemens, Epcos, Siba y Pronutec
produjo un intercambio de conoci-
mientos, ingenieria, tecnologias y
productos con gran desarrollo, ha-
ciendo que todo este know how esté
disponible en nuestro pais.

La integracién en bancos automaticos se inicié
hace aproximadamente veinte afios, cuando la au-
tomatizacion comenzaba a demostrar sus benefi-
cios. Hasta entonces, los bancos eran simplemente
un banco fijo de capacitores con llave y fusibles,
para luego incorporar un controlador electrénico, y
mas tarde, elementos que permiten el filtrado de
armonicos tales como filtros antirresonantes.
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Todas las novedades introducidas obligaron al
banco de capacitores estandar a convertirse en un
equipo mas sofisticado capaz de corregir el factor de
potencia y de filtrar las principales corrientes armoé-
nicas producto del uso de electronica de potencia.

La orientacién a la evolucidon permanente en pos
de brindar soluciones cada vez més efectivas y efi-
caces hizo de la empresa la referente en el pais en
soluciones de correcciéon de factor de potencia vy fil-
trado de armdnicos, reconocida por la utilizacion de
la mas alta tecnologia, calidad y seguridad en sus
productos y soluciones.

La relacion mantenida por décadas entre Ele-
cond y empresas de la talla de Siemens, Epcos, Siba
y Pronutec produjo un intercambio de conocimien-
tos, ingenierfa, tecnologias y productos con gran
desarrollo, haciendo que todo este know how esté
disponible en nuestro pais.

Ubicada en Barracas, ciudad de Buenos Aires,
Argentina, la empresa cuenta con un predio de
3.000 metros cuadrados, los cuales integran depar-

tamentos propios de administracion, ingenieria y
fabricacién que desarrollan soluciones estandar y a
medida en baja y media tensién, haciendo foco en
la satisfaccion del cliente, con la flexibilidad necesa-
ria que este necesita para obtener la solucion mas
adecuada a sus requerimientos mas exigentes: des-
de el capacitor, pasando por los bancos automaticos
hasta el filtrado de corrientes armonicas y correc-
cién dindmica en tiempo real.

Elecond cuenta con una amplia cartera de clien-
tes de los mas diversos rubros existentes en nuestro
pais, desde edificios residenciales y centros de gran
concurrencia, pasando por una gran cantidad de in-
dustrias de diversos rubros hasta los mas exigentes
mercados del oil & gas, mineria, generacién, trans-
porte y distribucién de energia publica. En todos los
casos, la empresa ofrece bancos de capacitores para
uso en baja o en media tensiéon. |
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Reglamentacion para la ejecucion
de instalaciones de sistemas

de comunicaciones internas en
inmuebles

La Reglamentacion para la ejecucion de instala-
ciones de sistemas de comunicaciones internas en
inmuebles es la normativa sobre la cual la Cadmara
Argentina de Empresas de Porteros Eléctricos rige su
practica. La Resolucidon N° 001/06 fue aprobada y
homologada el 14 de marzo de 2006, y celebra este
afno una década de vigencia absoluta.

La documentacién esta conformada por cuatro
capitulos, que seran publicados en forma sucesiva
en este suplemento.

» Capitulo 1: Objeto y alcance

» Capitulo 2: Normas generales de instalacion

» Capitulo 3: Cableado

» Capitulo 4: Normas particulares de instalacion
En esta oportunidad, presentamos los dos primeros.

Objeto y alcance

Esta reglamentacién establece las condiciones
minimas que deberdn cumplir las instalaciones de
sistemas de comunicaciones internas en inmuebles
a fin de preservar la seguridad de las personas y los
bienes, como asi también asegurar la confiabilidad
de su correcto funcionamiento y mantenimiento
posterior. Rige a partir de la fecha de su aprobacién
y es extensiva a todo inmueble donde se haga nece-
saria su instalacion.

CAEPE

caepe.org.ar

Por ser sistemas de comunicaciones y seguri-
dad primaria, es necesario que este cuente con una
fuente ininterrumpida de tension (UPS) que garan-
tice, como minimo, en caso de corte del suministro
eléctrico, su normal funcionamiento por un periodo
no inferior a doce horas.

Toda instalacion de sistemas de comunicaciones
internas a realizarse en inmuebles debera tener la
supervision y aprobacion final de la Cdmara Argen-
tina de Empresas de Porteros Eléctricos (CAEPE),
debiéndose presentar plano de planta, esquema
unifilar, memoria técnica y solicitar certificado de
inspeccion de obra. La entidad otorgara por el tér-
mino de un afio la garantia por la atencién y repara-
cion del sistema instalado y certificado.

Todos los componentes que formen parte de las
instalaciones de sistemas de comunicaciones inter-
nas deben estar homologados por CAEPE.

Normas generales de instalacién

Canalizaciones y cajas
Cable multipar colocado en cafieria embutida o a
la vista: las caferias deberan ser metalicas y rigidas.
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Para tendidos lineales menores a los cuatro metros,
la seccién interior de la caferia debera ser al menos
un 50% mayor a la seccion del multipar (incluida
su vaina). Para tendidos lineales mayores a cuatro
metros, el didmetro interior de la caferia debera ser
mayor al doble del didametro exterior del multipar o
a la suma de los didmetros exteriores (en caso de
usarse mas de un multipar) y se deberé instalar una
caja de paso como maximo cada quince metros, o
espaciadas como maximo diez metros en los casos
de hasta tres curvas (no se admitirdn més de tres
curvas entre dos cajas). Todas las partes metalicas
expuestas deberan estar protegidas contra contac-
tos indirectos (Norma IRAM: 2281).

Cable multipar colocado en cafieria a la intem-
perie: las canerias seran rigidas y preferentemente,
al igual que las cajas, deberan ser de material aislan-
te. En los casos especiales de que tengan que ser de
materiales metalicos (conductores de electricidad),
estos estaran protegidos contra contactos indirectos
por un conductor verde-amarillo de seccién no infe-
rior a 2,5 mm? que estara conectado a una puesta a
tierra independiente (Norma IRAM: 2281).

Cable multipar subterraneo o enterrado: se ins-
talara un ducto plastico de dos pulgadas como mi-
nimo y cajas de paso cada 25 metros lineales como
maximo o 15 metros cada dos curvas.

En vivienda Unica, comercios, oficinas y en
donde sea necesaria su instalacién siempre y
cuando no sea compartida

Se aplicard como minimo lo formulado en el
punto “Canalizaciones y cajas”. Por ser una distri-
bucién de circuitos de muy baja tensién de seguri-
dad (MBTS) —menor a 24 V- bajo ninguin concepto
las cafierfas, cajas de paso y distribuciéon podran ser
utilizadas para otro fin.

En inmuebles de propiedad horizontal

Se aplicarda como minimo lo formulado en el
punto “Canalizaciones y cajas”. La distribucion sera
por palier, con cajas de paso y distribucion de di-
mensiones minimas de 20x20x10 centimetros cada
dos pisos con un maximo de diez derivaciones; salvo
en los casos que las normas particulares de instala-
cion (capitulo 4) dispongan lo contrario. Desde las
cajas, en los palieres se distribuirdn por caferias in-
dependientes a cada unidad.

La caja para la contencién de la fuente de ali-
mentacion, de dimensiones adecuadas (minimo
30x20x10), sera lindante a la primera caja de dis-
tribucién (preferentemente en el primer piso o en
planta baja). No se podra utilizar una caja Unica, es-
tas estaran separadas.

Todas las cajas de distribucién y/o fuente de
alimentacién deberan ubicarse en zonas comunes
de libre acceso, no pueden instalarse en sétanos,
salas de medidores, salas de tableros, vivienda del
encargado o cualquier otro recinto que permanezca
bajo llave (salvo en los casos que en la fuente de ali-
mentacion estén separados el transformador con la
fuente de alimentacion de MBTS). Por ser una distri-
bucién de MBTS, bajo ningln concepto las cafierfas,
cajas de paso y distribucion podran ser utilizadas
para otro fin.

En los casos que el teléfono de portero eléctri-
co estuviese ubicado en la cocina, en viviendas de
tres ambientes 0 mas, se recomienda dejar prepa-
rada una extension hacia el interior de la unidad
funcional. m

Marzo - Abril 2016 | Suplemento CAEPE | La revista de ACYEDE |41



BRI D ASSE

www.asse.com.ar

GﬂSEl

Cimara Argentina
de Seguridad Eléctrica

Siztaria de pAriemo SIeCronico: Asesoramiento y servicios de seguridad
operativa electromecanica, automatismos,
+Facilidad de uso, ingreso de piso y departamento restitucion de operatividad, verificacién de danos,
O NUMENCco.

prospectiva de reparaciones rapidas y econémicas,

+ Llamadas directas ﬂDﬂrlngrﬂb”BS {EUM, UPS, generadores de emergenc|a

Encargado, Consearje, etc.)
+Posibilidad da adicionas videa: Creador del Vigilador Electronico ASSE-KEEPER

v Canackiad para adiciarar vanos rantes Unica solucién al problema de entraderas y

auloadminisirables y centrales de conserjeria. salideras
v Madulo de audlo video-ready con camara Finhole
incorparadalopcional).
_ Gerente técnico Oficina:
Mgﬂ'lmr:m EM Auwn;rm rOR Lic. Prof. Ricardo Barrio Soles del Pilar
Tra EuUumaYER ¥ DA SRL - q
AR e e Sartori UF144 - Pilar, Bs. As.
4952-B141 4952-8262 011-15-5571-9638
rsartori45@gmail.com 0230-4491769

WWWL. HETYER.COM

H{Porteros Etéctricos)

B Heehuaer

i
I T
m”m "

nluaraz Thomas 1843 - Tel: 4551-0585 - 4555-3022 =
porterito@porterito. cnm ar www porterito.com.ar =

42J La revista de ACYEDE | Suplemento CAEPE | Marzo - Abril 2016



1N OAA N DO
TECHOLOGIA

WWWw.surix.net

Correa 2573, Ciudad Autonoma de Buenos Aires - Argentina
{54 11) 4702 9500 - sales@surix.net




Sinthesi debe ser sinénimo de “Unico”
y “estilo inimitable”. Un marco de alumi-
nio anodizado, teclas de acero inoxidable,
tarjetas de nombre con retroiluminacion
led, en un atractivo color ambar, todo di-
sefado para crear la impresion de elegan-
cia y tecnologia de calidad.

Sinthesi también ofrece un amplio ran-
go de posibilidades de aplicacién: teclas
modulares con botén de doble llamada;
maodulos de camara de TV con unidad de
micréfono en la puerta y teclas de llamada

integradas; con llamada de retorno basa-
da en led (el led se ilumina solo si el teléfono de la
puerta o el del video han recibido la llamada).

Sinthesi representa un cambio significativo en
cuanto a instalacion, reemplazando sistemas ya exis-
tentes. Se adapta a cualquier situacién sin necesidad
de modificar las aberturas en la pared para colocar
el panel. Esto significa que se puede reemplazar el
modelo Kombi por un sistema Sinthesi sin necesidad
de cambiar la caja que se encastra.

Evoluciéon en modularidad

Asimismo, Sinthesi tiene mucho mas para ofre-
cer en cuanto a modularidad porque es un sistema
abierto que se puede transformar o expandir para
adecuarse a las necesidades cambiantes de los usua-
rios y de la instalacion.

PEPER
Www.peper.com.ar

Por ejemplo, la posibilidad de elegir una puerta

pilar para Sinthesi de modo de aprovechar al maxi-
mo toda versatilidad de la instalacion del panel de
entrada.

Asimismo, el disefio que presenta hoy en dia
deja la puerta abierta para que las necesidades futu-
ras que ya se vislumbran puedan entrar abiertamen-
te. Pronto estaran disponibles también versiones de
Sinthesi compatibles con todos los moédulos abrido-
res de puertas y sistemas integrados como Digivoice
y Bibus, con el fin de crear un hogar inteligente y
modular.

Panel de entrada

i Qué es lo que hace que un portero eléctrico sea
verdaderamente inteligente?

La respuesta es modularidad total. Simplemen-
te se eligen los médulos que se requieren, con la
cantidad de teclas necesarias, solo basta agregar el
marco correcto, y en menos de lo que se espera, la
casa o edificio est4 lista para que las visitas anuncien
su llegada de una forma mas elegante.

A la vez, ademas de la modularidad, el disefio
aporta lo suyo. La versatilidad implica, por ejemplo,
la opcién entre paneles horizontales o verticales que
se adaptan a cualquier tipo de decoracién. m
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Barra led:
para el hogar y facil de instalar

Luminé
La iluminacién a base de tecnologia led esta www.lumine.com.ar
copando el mercado. Primero convencié a decora- info@lumine.com.ar

dores y arquitectos: a la vez que la gran mayoria
empezaba a cambiar sus lamparas incandescentes
por las de mercurio halogenado (“bajo consumo”,
como se conocen), ellos empezaron a experimentar
con ledes. El costo de la nueva tecnologia sumado
a la escasez de artefactos que la albergaran impe-
dian su expansion para usos domiciliarios, pero sus
beneficios, entre ellos, la durabilidad y el consumo
energético, eran suficientes para ser la preferida a

la hora de iluminar grandes areas, fachadas, monu-

mentos.

El tiempo fue pasando, la tecnologia se fue per-
feccionando (y aun lo sigue haciendo), y los ledes
son cada vez mas protagonistas. Mucho se dice so-
bre ellos y poco se conoce, pero vale la pena des-
tacar que su arrollador avance no se basa en una
ficcion. Mas alld de los argumentos que puedan

esgrimir unos u otros, hay algo en lo que todos con-
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cuerdan: la iluminacién led supera a otras tanto en
vida Util como en eficiencia energética, y ademas,
cada vez cuesta menos.

Luminé es una empresa argentina que nacio
con el objetivo de satisfacer al mercado su nece-
sidad de productos en base a led que sean econé-
micos, estéticos y de excelente calidad, para que
todos puedan instalarlos en sus casas y disfrutar
hoy del futuro (ya presente) de la iluminacién. La
joven y pujante empresa anuncia en este 2016 el
lanzamiento de su mas reciente linea de productos:
Led Line.

Led Line es una luminaria led lineal extremada-
mente compacta y elegante, concebida para ilumi-
nar bajomesadas, bajoalacenas, armarios, e incon-
tables lugares dentro de cualquier tipo de hogar en
donde realizar una instalacion completa y costosa
no es una posibilidad.

Se presenta en un kit, que incluye:
» 1 Led Line de un metro de largo

» 1 fuente switching de 2 A
» 1 switch on/off

El usuario no debe preocuparse por fuentes, te-
clas de control, ni ningln otro elemento engorro-
50, pues el kit ya incluye todo lo necesario para que
cualquier persona pueda llevar a cabo la instalacién
sin conocimiento previo y en cinco minutos. En ri-
gor, es el sistema de colocacion de la luminaria la
estrella de este lanzamiento: con la utilizacion de
solo dos tornillos, esta puede quedar instalada y
funcionando en solo unos instantes.

Luminé es una empresa argentina
que nacié con el objetivo de satis-
facer al mercado su necesidad de
productos en base a led que sean
econdmicos, estéticos y de excelen-
te calidad, para que todos puedan
instalarlos en sus casas y disfrutar
hoy del futuro (ya presente) de la
iluminacion.

Esta familia de productos presenta distintas va-
riantes: Led Line mini, de 50 centimetros, es especial
para armarios y lugares compactos; Led Line, de un
metro, y Led Line premium, con control tactil. Toda
la linea se presenta en tonos blanco frio, blanco cali-
do y RGB (de 'rojo, verde y azul', por sus siglas en in-
glés) en caso de querer dar un toque de color a una
habitacion, por ejemplo. Asimismo, es destacable el
elemento estético del producto: a diferencia de mu-
chas luminarias led o incluso instalaciones realizadas
por profesionales, Led Line es una pieza sutil y ele-
gante realizada en aluminio que no desentonara en
ninguna sala de estar o local comercial. m
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CADIME
reinauguro su sede

Hacia fin de afio de 2015, como todos, CADIME Por CADIME
(Camara Argentina de Distribuidores de Materiales www.cadime.org.ar
Eléctricos) se preparaba para festejar el fin del ci-
clo, pero sus copas no se alzaron solo por eso. El GnDImE
15 de diciembre reinauguré su sede, de acuerdo a
lo programado pero no sin un esfuerzo importante
para finalizar los trabajos necesarios y previstos para
contar con un espacio renovado, adecuado a las ne-
cesidades y requerimientos de estos tiempos.

El edificio, sito en la calle Alberti, en la ciudad
de Buenos Aires, nunca se cerré, y CADIME siguié
llevando a cabo alli sus actividades, siendo testigo
de la puesta en valor (sobre todo del gran salén para
eventos) con refacciones, revestimientos y pinturas

modernas, como asi también la iluminacién y sefali-
zacion adecuadas con las Ultimas tecnologias. Tam-

bién se instalaron equipamientos necesarios para

imagen y sonido.
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Ahora, las amplias y comodas instalaciones po-
dran dar marco a actividades de capacitacion, char-
las y reuniones organizadas por la camara o por sus
colegas y proveedores. “Las puertas estan abiertas”,
expresé Néstor Bachetti, presidente de CADIME, en
su alocucion de bienvenida a la inauguracion formal,
ante cerca de cien invitados: socios, colegas, provee-
dores, instituciones amigas y medios de prensa del
sector; a todos ellos agradecié por su compromiso
y colaboracién permanente para con su gremio y
ofreci6 todos los servicios y herramientas disponi-
bles que desarrolla la Camara para que sean utili-
zados en el mejoramiento y profesionalizacion del
sector. Bachetti dirigié palabras muy conceptuosas
y de agradecimiento a los integrantes de Comisién
Directiva que lo acompanan en la gestién, y mas tar-
de, junto a los socios fundadores José Ramoén Arean
y Mario Pierucci, procedieron al corte de cintas que
dejaron reinaugurada la sede.

A su turno, Felipe Sorrentino, asesor de direc-
cion, agradecié a todos aquellos que habfan cola-
borado aportando ideas, recomendaciones y tiempo
para que todo el conjunto que compone la sede lu-
ciera armonioso, funcional y agradable.

Un merecido reconocimiento recibieron los re-
presentantes de las empresas Cambre, Conextube

LAY

y Variplast por haber firmado un convenio de com-

promiso de respeto con el canal distribuidor, que lo
hace acreedores al uso del sello para ser publicado
en todos sus canales de comunicacion.

Al evento fue invitado también Vicente Perrone,
un sastre vecino de la zona que cuenta entre sus
clientes habituales al papa Francisco. El fue quien
recomendé gue se cursara invitacién al padre Os-
car, de la Iglesia de San Cristébal, quien procedi6 a
bendecir las instalaciones y regalé palabras elogio-
sas hacia la comunidad, desedndole lo mejor a la
Camaray a sus integrantes.

A continuacion se proyecté un video institucio-
nal sobre la historia de CADIME vy la aparicion de
la electricidad, con mencién a los colaboradores y
posters de las empresas que suelen esponsorear las
actividades.

Con la colaboraciéon de FECOBA, se sirvidé un
lunch a los invitados, que culmind con un brindis
encabezado por el presidente de CADIME y los inte-
grantes de la comisién directiva. Auguraron un pros-
pero 2016, que ya se posiciona con la presentacion
de un nuevo estudio de mercado e indicador men-
sual de ventas de productos eléctricos. m
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MATERIALES ELECTRICOS
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"El que mucho abarca,

ipoco aprieta!"

Es un viejo dicho con el cual se nos intenta en-
sefar que hacer demasiadas cosas a la vez, abarcar
con exceso nuestras posibilidades, nos hace perder
eficacia, dominio, concentracién y, como es obvio,
resultados positivos a nuestros objetivos. Se aplica
a la vida en general, y en este caso, a los negocios
en particular.

Voy a presentar un ejemplo, para ilustrar el titulo
de la presente nota.

Placeres de la Costa es un emprendimiento tu-
ristico nuevo de la bella ciudad de Gualeguaychu,
provincia de Entre Rios. Lo conoci hace poco por
motivo de un paseo de fin de semana. Ademas de
sus excelentes cualidades y caracteristicas, tiene
una particularidad que lo diferencia: es solo para
parejas. Quiere decir: desde su concepcion inicial,
la idea que le dio origen en la mente de su em-
prendedor fue concebirlo como un lugar dedicado
solo para parejas. A partir de un estudio de merca-
do sencillo y casero, obtuvo informacién respecto
a cual es el publico que se acerca a descansar, y
se encontré con datos llamativos. Mas del 50% de
los turistas en la baja temporada son parejas, pero
no tienen un lugar dedicado para ellos, tanto en lo
referido al espacio fisico, las comodidades, como
a disponer de un dmbito en donde puedan reen-
contrarse con lo natural, la tranquilidad, salir de la

Por Lic. Néstor Rabinovich

Consultor en ventas, marketing

y creatividad
rabinovichnestor@gmail.com

www.rabinovichasesor.com.ar

rutina, con un entorno de privacidad no exento de
excelencia en la infraestructura (vale aclarar que en
la alta temporada hay cupo lleno, no alcanzan las
plazas disponibles). Este concepto, un lugar pen-
sado y dedicado para las parejas, fue la clave que
oriento su proyecto, y se concreté luego en los he-
chos a orillas del rio. Una propuesta coherente con
la idea de origen: no hay lugar en dicho sitio para
familias con hijos, no hay manera de incluirlos, del
modo como sucede en el resto de los complejos
turisticos. Asumié el riesgo de posicionarse y espe-
cializarse en base a una idea y segmento que sabia,
por informacién que tenfa, que no habia centros
turisticos orientados a dicha especialidad.

A partir de este emprendimiento, quiero com-
partir algunas conclusiones. Primero, la idea: quiero
decir, que junto a la capacidad y condiciones para
emprender, hay una visiéon, una idea que se trans-
forma en el eje que conduce todo el proceso de
busqueda. Como el equilibrista, que para no caer,



fija su mirada en algun punto delante de él para
atravesar lo mas dificil y riesgoso. Dicha idea es una
suma, un conjunto de factores: cualidades persona-
les, vision, capacidad de focalizar, intuicién, junto a
la busqueda de informacién que permita tomar de-
cisiones en un dmbito de racionalidad en el analisis
de las variables que intervienen, de modo tal que
las emociones no impidan ver la totalidad del nego-
Cio y su contexto, o sea, en realidad, hasta dénde es
negocio la idea personal.

Pero de nuevo, primero, jla idea! La especiali-
dad: encontrar un segmento asociado a una pro-
puesta especifica es lo que nos permite especiali-
zarnos, y por lo tanto, ser vistos como distintos. En
un lugar donde todos ofrecen propuestas semejan-
tes, mas alla de atributos y calidades de cada uno,
posicionarse como “solo para parejas” implica una
diferencia esencial ante los otros. Y por supuesto,
asumir un riesgo. Pero muchas veces el nivel de
riesgo estd mas en la mente del emprendedor. Es
una tentacidon empresaria diversificarse, agregar
productos y servicios, con la idea de que “todo
ayuda a pagar los gastos fijos”, con lo cual agrega-
mos complejidad y perdemos rentabilidad, al abar-
car mas de lo que nos conviene. En este proceso,
nos alejamos de lo que nos dio origen, identidad,
margen, y termina siendo, como lo muestran las
estadisticas, un motivo central de cierre de nego-
cios: una diversificacion equivocada.

Qué vendemos: los puntos anteriores nos llevan a
esta cuestion: ;qué vendemos? ;un departamento?
funa pileta? ¢buena atencion? (nunca un concepto
es tan difuso como este). Vendemos y nos compran
un concepto, una experiencia de vida, en la que el
conjunto debe responder a las expectativas de quie-

\ \\\\\\\\_ﬂ

nes deciden acceder a la propuesta: por lo tanto,
es la totalidad la que debe ser coherente. Atender
bien, con excelencia, en este caso estara asociado a
requerimientos de las parejas en lo que tienen como
expectativas, y no a cualquier segmento. A su vez,
en un mundo sobreinformado, saturado de mensa-
jes que nos guieren convencer para comprar, tener
una identidad que nos diferencie favorece la comu-
nicacion y la decisiéon de compra.

Es un viejo dicho con el cual se nos
intenta ensefar que hacer dema-
siadas cosas a la vez, abarcar con
exceso nuestras posibilidades, nos
hace perder eficacia, dominio, con-
centracion y, como es obvio, resulta-
dos positivos a nuestros objetivos. Se
aplica a la vida en general, y en este
caso, a los negocios en particular.

El precio: la guerra de los precios, en la que tan
facilmente caemos, tiene muchos perdedores y un
Unico ganador. Diferenciarse en una propuesta re-
nunciando a poseer “todo el mercado” es una
oportunidad de agregar valor, de maximizar benefi-
cios. Tiene la virtud que de algun modo desorienta
al comprador: para decir que es caro o barato, icon
qué se comparara, si la propuesta es Unica y espe-
cial? La batalla de precios tiene mucho de ficticio,
en el sentido de que lo esencial es buscar siempre
la diferencia que pueda agregar valor a los ojos de
nuestros clientes.

Focalizar: podemos imaginar el proceso de
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toma de decisiones semejante al de sacar una

foto. Quiere decir, ajustar y organizar una serie
de valores: nitidez, luz, velocidad, entre otros,
para tomar la mejor foto que tenemos en mente.
Buscar las mejores definiciones en los items espe-
cificos, y obtener la imagen deseada de manera
optima. Focalizar en los negocios significa lo mis-
mo, y en ese sentido, tener una especialidad que
nos diferencie ayuda de modo sustancial. Somos
expertos en aquello que elegimos, y es por lo que
nos eligen. Incorporamos atributos a nuestros ser-
vicios que respondan a dicha especialidad, los de-
mas atributos no nos interesan. Paraddjicamente,
en este sentido, se invierte el famoso dicho: “lo
gue abunda, dafia”.

Finalmente, como dice el titulo: el
gue mucho abarca poco aprieta.
Una frase elocuente, aplicable a los
negocios y a las PyME en particular,
para hacer viables nuestros suefos,
CON recursos siempre escasos y un
mundo de condiciones cada vez mas
inciertas.

Profesionalizar la gestiéon: no se trata de contra-
tar especialistas, sino de hacer medible la gestion.
Que los objetivos e ideas con que gestamos nuestros
proyectos, los podamos medir y ver sus resultados,
contando con tableros de gestién simple. Entre lo
que tenemos en mente y lo que hacemos, siempre
hay distancia y diferencias, en especial, como siem-
pre sucede, cuando trabajamos con otros y delega-
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mos parte del negocio. Por eso, ser profesionales es
trabajar con rigurosidad, y no entregarnos a supo-
siciones. De nuevo, contar con informacién simple
para tomar decisiones, y por supuesto, que al buscar
dicha informacién y procesar los resultados, no nos
transformemos en una organizaciéon burocrética y
lenta para decidir.

La innovacién: construir una propuesta diferen-
te a los demés sabiendo que renunciamos a varios
tipos de clientes ya es innovador. Pero nadie puede
dejarse estar en un mundo de productos y servicios
rapidamente perecederos donde casi todo es facil-
mente imitable. Con lo cual, el desafio es, en parte,
cdmo innovar, como seguir haciendo algo que sale
del molde habitual sin perder la esencia e identidad
de origen. Porque con el paso del tiempo, una pro-
puesta que innova, que tiene mucho de artesanal,
del sello del fundador, tiene riesgos de perder estos
aspectos clave, de “rutinizarse” y ser uno mas que
ofrece lo mismo.

Quien innova vy lidera procesos tiene la obliga-
cion y el compromiso de no dejarse estar, de no dar
por terminada nunca la obra. Mientras que la pasién
gue motiva un proyecto se mantenga viva, tiene que
expresarse en la gestion cotidiana, y que junto a la
capacidad de pensar el negocio en sus aspectos y
variables racionales, daran la oportunidad de darle
continuidad en el tiempo.

Finalmente, como dice el titulo: el que mucho
abarca poco aprieta. Una frase elocuente, aplicable
a los negocios y a las PyME en particular, para ha-
cer viables nuestros suefios, con recursos siempre
escasos y un mundo de condiciones cada vez mas
inciertas. m
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Capacitacion \\

Seminarios, CULSoS:

ACYEDE renueva la
Comisién de Capacitacion

A partir de 2016, la Comision Directiva
de ACYEDE ha decidido darle un fuerte im-
pulso a la formacién de electricistas idéneos
y la ampliaciéon de conocimientos, como asf
también a la actualizaciéon tecnolégica para
los profesionales ya formados y en ejercicio
de su profesion.

Para llevar adelante e implementar dicho
proyecto, se ha conformado una Comisién
de Capacitacion que se encontrard a cargo
de Matias Giser e integrado por Daniel Héc-
tor Semelak, Claudio Daniel Lebrero y Felipe
Manuel Pereyra, contando con la inestimable
colaboracién del ingeniero Alberto Pérez. Los
objetivos y tareas seran:

» Revisar y evaluar los programas de forma-
cion.

» Crear nuevos cursos y talleres para satisfa-
cer las nuevas demandas.

» Generar talleres para realizar préacticas
acordes a las necesidades del instalador
electricista.

» Seleccionar los instructores para los dife-

rentes programas.
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» Programar, implementar y verificar la rea-
lizacion de las actividades.

Debemos destacar, desde los comienzos
de ACYEDE, la predisposicién y colaboracion
permanente del ingeniero Alberto Woycik,
recientemente fallecido, en la preparacion de
material de estudio y ejemplos practicos para
los diferentes cursos, como asi también su
dictado en las aulas de nuestra sede.

Formacion para instaladores

Electricidad Basica

Este curso se desarrolla durante cuatro
meses, Yy los participantes adquieren conoci-
mientos tedricos y practicos sobre instalacio-
nes domiciliarias y comerciales. Ademas, el
saber adquirido les permitira abordar cursos
de mayor complejidad. Dentro del plan de
aprendizaje, incluiremos excursiones.

Instalador Electricista Nivel 3

El programa se desarrolla en un total de
280 horas y tiene como objetivo que los par-
ticipantes adquieran conocimientos tedricos
con préacticas programadas a fin de mejorar
el oficio. Se alienta una participacién activa
del electricista a través de su propia experien-
Cia, y se suman ejercicios practicos sobre cada
tema.

Este curso va dirigido a electricistas con
conocimiento previo de la materia.

Durante el transcurso de la capacitacién,
se instruirad al instalador en forma intensiva
sobre el modo de aplicacién de la reglamen-
tacion actualmente vigente.

Al terminar este curso, los alumnos de-
beran rendir un examen final sobre los co-
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Mas informacion: contactoacyede@gmail.com

www.acyede.com.ar | § acyede.camaraargentina

nocimientos adquiridos para, de este modo,
guedar registrados en el COPIME (Consejo
Profesional de Ingenieria Mecanica y Electri-
cista).

Capacitacion a cargo de las empresas
del gremio

Durante el transcurso de este afio, se con-
vocara a instaladores socios y no socios con
el fin de que puedan acceder a nuevos co-
nocimientos sobre datos técnicos, productos
nuevos, ventajas competitivas, facilidades del
mercado y, ademas, debatir sobre alternati-
vas en las instalaciones.

Estos cursos seran auspiciados por nu-
merosas marcas que dispondran de sus pro-
ductos y su tiempo con el fin de aportar al
instalador los conocimientos necesarios para
el desarrollo de sus trabajos profesionales.
Dentro de este plan de capacitacién, incluire-
mos visitas a lugares relacionados de distintas

marcas.

Cursos complementarios para instala-
dores avanzados

El fin de este tipo de capacitaciones es lo-
grar que los instaladores experimentados ad-
quieran un mayor conocimiento en periodos
cortos, para que obtengan mayores ventajas
para el desarrollo de sus actividades dentro
del mercado.

Taller de entrenamiento para verifica-
cion de instalaciones eléctricas

Este taller se desarrollard durante la pri-
mera quincena de abril y podran participar
los instaladores asociados a ACYEDE en for-

ma gratuita y aquellos que no lo sean con un
arancel minimo.

Esta actividad se realizard conforme al
convenio que ACYEDE realizd oportunamen-
te con FECOBA y CADIME.

Se explicaran cua

es son las normativas
principales que deben cumplir los comer-
cios y PyME de la ciudad de Buenos Aires
y que exigen los inspectores de la Agencia
Gubernamental de Control; también, cémo
verificar esas instalaciones y como cumpli-
mentar la planilla de datos con el informe
respectivo.

Luego de realizado el taller se entregara el
certificado correspondiente, y los participan-
tes quedaran incluidos en un registro espe-
cial de ACYEDE para poder ser convocados a
realizar la verificacion de las instalaciones de
acuerdo al requerimiento de los comercios de
la ciudad de Buenos Aires.

A la brevedad informaremos las fechas y

horarios en que se desarrollaran estas activi-
dades.
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Importacion y distribucion de productos
de eficiencia y segurgad para distribucién
de energia eléctrica. Ifgenieria y Montaical

___Fﬁ:mﬁa slacién para instalacio HI‘M“I‘F
Paneles MHM|A3TRDHEHGY
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e Ingenieria electrica s.a.

MATERIALES ELECTRICOS PARA LA INDUSTRIA

Ingenieria Eléctrica S.A. es una empresa distribuidora de mate-
s | E M E N 5 riales eléctricos para la industria con una extensa experiencia en el
sector, ofreciendo a sus clientes una amplia gama de productos y

OSRAM

r servicios técnicos profesionales.
L El

=SCAME
|M9-

Sus integrantes estdn comprometidos en aumentar dia a dia su
capacidad de innovacion, fortalecer la calidad de atencion al clien-
te y cubrir sus necesidades de la forma mas eficaz.

Es por esto que en el afio 2010

Lumenac Ingenierfa Eléctrica S.A. logré M@] [ j
= la certificacion ISO 9001:2008.
RITIAL

Registrado

ok — .' T

A phdLe’ =

Ingenieria Eléctrica S.A.: Callao 99 b IHl Rosario, Argentina | Tel: 0341 430-3085
ventas@ing-electrica.com.ar | www.ing-electrica.com.ar
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Stuhllis

Conectores Industriales

Tel.: (5411) 4116-9074 / B9G1
ventas@stuhll.com.ar | www.stuhll.com.ar
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Auxiliares de mando
y sefializacidn

I

| -~
; 5 U
Seccionadores bajo Detector de secuencia

carga - Linea ITN

de fases

190

Selector automdético Secuencimetro Sefializacion
de fases luminosa led

Productos homologados segun norma IEC 947-3

BENVENUTI HNOS. S.A.

Rodriguez Pefia 343 (1704) Ramos Mejia, Prov. de Buenos Aires
Telefax: (+54-11) 4658-9710 /5001 // 4656-8210
http:/fwww.vefben.com | vefben@vefben.com
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Patentes y Marcas

Una empresa con amplio espectro de servicios

v Solicitudes de patentes de Invencion
fMarcas de Productos y Servicios

lodelos y Disenos Industriales
1 de Productos ante oficinas nacionales y/o provinciales de
uerdo con las Normas del Cédigo Alimentario Argentino (Ley N"18.284)

v'Aprobacion de Etiquetas ante el Departamento de Identificacion
de Mercaderia de Lealtad Comercial

udio Juridico y Contrato de Licencias y Transferencias de Tecnologias
v Tramites en el exterior

ARNEY & MacCULLOCH

Av.de Mayo 1123, piso 1 (1085) Bs. As.- Tel.:4384-7830/31/32 - Fax: 4383-2275
Email: mail@kearney.com.ar * Sitio web: www.kearney.com.ar

B, ZREELARSR EED] situzsuunay
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- Cables OF y extruidos hasta 500 kV. - Transformadores hasta 500 kV
- Cables especiales y para mineria - Descargadores para Alta Tensidn
- Accesorios para cables de Alta Tenslon - Aisladores para lineas de Transmision

Renresentsclones
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Cada vez que compres uno de estos productos,
fijate que tenga el Sello.

Eso certifica que es un PRODUCTO SEGURO.
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Queremos brindarle una informacion util para sus calculos presupuestarios

Para lograr ese objetivo, le agradeceriamos que nos envie sus sugerencias a efectos de enriquecer y mejorar este

listado: contactoacyede@gmail.com

MANO DE OBRA Precios
Acometida MONOTASICa AEIA ...........ccoviuriiiieiieieseeeeee e 1380
Acometida trifésica aérea domiciliaria............c.oeuvveuririiniieniriirieies 1890
Tablero ppal/secc 2 CIrCUIOS. .......c.ovvieiieieerrrre e 1150
Tablero ppal/secc 2 @ 4 GIrCUILOS .........o.vueveverieiieeceieeieeeceeise e 1790
Tablero ppal/secc 4 @ 10 CIrCUIOS. ........cueuevrererireecieeseeieee e 2860

Boca (centro, aplique y toma) con caferia metalica o PVC y cableado (hasta

1510 ol er=1) OO 680
DE 571 @ 100 DOCAS. .....veeveriiceeiitieisteise ettt 630
Recableado (incluye sacar artef. y llaves y su nueva instalacion) ............... 375
Cableado de tomas de TV, teléfono y ViIdeo .........ccccvveviviecenicciiee, 395
Instalacion tomas de red..........oovoviiiircceeee s 380
Colocacion de artefactos estandar (@plique).........cccovvvvveeeeivieiicieien, 205
Spot con lampara dicroica y/o halospot con trafo ..............ccccccveveeeennne. 187
Spot con lampara conexion direCta ...........cccceeviriririieeeieieeeeeeeie 150
Colocacion de ventilador de techo con iluminacion ... 520
Armado y colocacién de artefefactos de tubos 1-3 Un..........ccccceveeeenne. 365
Plafones en cielorraso de Urock ..........c.ccooieircieeicsieceeeeen 195
Instalacion de fotocélula direCta. .. .....covevevieiriiirircseeec e 510
Instalacion de Uz de emMErgeNnCia.........ovvrwvreeeeeueirieeeessee s 235
Reparacion de artefefactos de tubos fluorescentes ............ccccccevviriennne. 320
Colocacion de disyuntor bipolar ..o 530
Colocacion de disyuntor tetrapolar.............ooveereeiiiiiececeeeccees 980
Colocacién de porteros eléctricos unifamiliar (audio y video) ................ 2360
INStalacion de freNte ..........cvcriieieec e 2100
Colocacion de telEfON0S ..........ceiururiciriieieeece e 590
Tablero de medidores hasta 5 Med..........ccocceviriiiniisisicsees 4200
Tablero de medidores hasta 10 Med.........cccovriiirireieccsreee 5900
Tablero de medidores hasta 16 Med............ccccieriiniinnincneees 7700
Instalacion bandeja hasta altura < 4 m (por Metro) ..........ccccocovvevcccnnne. 290
Instalacion bandeja portacables a altura mayor a < 4 m (por metro)........ 490
Instalacion por metros de cablecanal (por Metro)..........ococvvveieiccieiene. 86
Colocacion cablecanal de tres vias de PVC (por metro) .........c.coccveunevee. 155
Colocacién de bocas de tension/datos/tel en cablecanal de tres vias........ 105
Colocacion de interruptores para Cortinas ...........ceevvvveeeeeieeeeieenennns 590

MATERIALES

n)
X
)
[a)
(@]
(%]

Caros (Por metro)

Metalico Semipesado 5/8" ..........ccooioiiiirisiieeese e 17,88
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Metélico semipesado 3/4"

Metalico semipesado 7/8"

Metalico Semipesado 1" ..o
Metalico semipesado T 1/4" . ......cccoviiiiieeeeeeeeee e 35,70
Metalico semipesado T 172" .......coiiiiiiiiisieeeeeee s 55,68
Metalico Semipesado 2" ...........coveieiiiiiieeeeeeeeee e 83,62
PVC rigido autoextingible 20 MM.............ccoiriiiiiiiiiic e 6,46
PVC rigido autoextingible 25 MM...........cccoiiriiiiiireeeceeeee s 9,12
PVC rigido autoextingible 40 MM..............ccooiiiiiiiiiiiieicecceae 19,58
Conductores (Por metro)
COAXI AE 75 Qs 8,06
UNIPOLAI T MM e 2,36
UNIPOIar 1,5 MM .o 3,32
Unipolar 2,5 mm

UNIPOIAI 4 MM L. 8,21
UNIPOIAr B MM . 12,12
UNIPOolar TO MM ..o 21,47
UNIPOIar 16 MM ..o 33,59
UNIPOIAr 25 MM ..o 53,95
UNIPOIAr 35 MM . 76,81
UNIPOlar 50 MM ..o 108,89

Cajas termoplasticas para médulos DIN

De sobrepared - IP 40
2 MOAUIOS SIN PUEITA ...
4 MOAUIOS SIN PUEITA ...t

6 MOAUIOS SIN PUEITA ...

8 mddulos con puerta

12 MOAUIOS CON PUETA ..o 417,28
24 MOAUIOS CON PUEITA ... 787,06
36 MOAUIOS CON PUEIEA ... 847,41
48 MAAUIOS CON PUETEA ..o 1135,85
De embutir - IP 40

4 MOAUIOS CON PUEIEA ..ot

8 mddulos con puerta
12 modulos con puerta
24 médulos con puerta

36 médulos con puerta

48 maédulos con puerta
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Gabinetes para medidores

Caja para 1 medidor monofasico con reset T1 T0 KW .........ccccevne. 148,18
Caja para 1 medidor trifasico con reset T1 10 kW ......cooooviirininenn. 269,14
Provisorio para obra MonofasiCo .........c.ccevveviiiciciciiceeeee 1813,64
Provisorio para obra trifasico.........c.cccooieveiereeiicceeeeeee e 2299,75

Columnas modulares de medicion

Monofasicos cableados, sin diferencial, sin termomagnéticos

Para 3 MeAIdOrES .........cveeeeeeeeeeeeeeeeee e 3347,77
Para 6 MedidOreS ............ccoveeieeeeeeeeeeeeeeeeeeee e 6695,54
Para 9 MedidoreS.........c.ovieeeeeeeeeeeeeee e 10434,01

Trifasicos cableados, sin diferencial, sin termomagnéticos

Para 1 mMedidOr .......o.vuiiiriiciries s 19871,59
Para 2 MedidOreS ..o 3449,33
Para 4 MEIdOrES .........cvvuieiiiririieireieiseeee e 7558,66
Para 6 MeAIdOreS ..o 12401,98

Interruptores termomagnéticos y diferenciales

Termomagnético bipolar 10232 -3 kA—-Curva C......coooeevevrvicnnnnns 121,58
Termomagnético tripolar 25 A.........ciiiiiiiiicr e 209,21
Termomagnético tetrapolar 25 A..........ccovovviieeeieieeeeeeeeeeeea 303,29
Termomagnético tetrapolar 40 A..........ccccoieriiciriniriiescecee 336,14
Diferencial bipolar 25 A =30 MA ......cccoiiiiiiiieieeeeeeeeeee e 476,09
Diferencial bipolar 40 A =30 MA ......ooiiiiiiieeeeeee e 515,97
Diferencial tetrapolar 40 A = 30 MA.......cccoviviiiireeieieeeeeeeie e 934,05
Lamparas

Dicroic@a 12 V =50 W .....ciiiiiiiieeeee e 123,18
Mezcladora 160 W rosca €diSON ..........ceuireurimreeeiirenireeseseiseseeseseeeinenes 70,59
Bipin 220 V =60 W ..o 46,22
Par 38 clara 220 V- 80 W ..ot 164,24
Vapor Mercurio 125 W ... 77,44
Luz de emergencia auténoma de 30 ledes 3/6 hs. ...........cccceeveveenee. 545,78
Tubos fluorescentes

Tubo circular 22 W IUZ dia .........coooveeieeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee 51,39
Tubo fluorescente TL 18 W IUZ f@......c.veveveieriiircscisceeeeiee 30,14
Tubo fluorescente TL36 W lUZ di@..........coovovoveeeeeieeeeeeeeeeeeee 25,97
Tubo fluorescente TLD 58 W IUZ frfa........c.oveurviriricriciscceieine 67,63
Arrancador para tubo fluorescente 4/80 W............ccooeivieiiiieiciieenne 6,42

Llaves y tomas estandar

Interruptor 1 pUNTO TO A ... 8,81

Interruptor 1 punto COMDINACION .......vviiiicieicii s 10,60
Pulsador [UMINOSO 10 Aot 22,26
TOMA IRAM TO A .o 10,60
TOMA IRAM 20 A ..ot 14,99
Toma Para telefoNO.........couiiiirieiees 19,14
Toma para TV pin fino, Pasante............cocovveeiieeeieieieeeeeeeeeeia 32,18
Regulador inc. 300/diC. 200...........ccoriiuriiiiiiiiiin e 104,25
Regulador ventilador 150 W..........coceureeiiiiiiieeeeieieeeeeeie e 104,25
Bastidor 3 MOAUIOS...........c.oeeeeeeeeeeeee e 7,85
Tapa/bastidor MIGNON .......c.cueveviiiieieieieeeeeeeeee e 5,25
Tapa ciega Para MOAUIO .........covrvriiirrriiceeieee e eneeeeen 0,99
Cintas aisladoras

Caucho autosold. 19 MM X 9,14 Moo 100,53
Cinta PVC 19 MM X 20 M.ttt 23,22
Cinta PVC 19 MM X 10 M.ttt 11,88

Certificacion de instalaciones

2300

Medicién de puesta a tierra con certificado intervenido por COPIME
Cerificado para solicitud de medidor monofasico Tarifa 1 Residencial... 1300
Certificado para solicitud de medidor trifasico Tarifa 7 .........c.ccccceoev.c... 1450

Certificado para solicitud de medidor trifésico Tarifa 1 Servicios Generales.....2100

NOTA: los precios publicados estan expresados en pesos argentinos y son pro-
medio del mercado. Son obtenidos en comercios distribuidores de materiales
eléctricos socios de CADIME y consultados con instaladores registrados aso-
ciados a ACYEDE.

]
COSTOS DE MANO DE OBRA - UOCRA

Segun convenio colectivo de trabajo N°76/75

Jornales de salarios basicos con vigencia a partir del 1 de abril de 2015

Zona "A"
Zona "C"
Categorias CABAYy Zona "B" Zona "C"
Austral
GBA
Oficial especia-
49,08 54,49 75,36 98,17
lizado
Oficial 41,83 46,46 70,38 83,66
Medio oficial 38,57 42,75 67,76 77,13
Ayudante 35,41 39,48 65,63 70,82
Sereno 6.424 7.157 10.740 12.848

A los salarios se les debe sumar 20% de asistencia.
Adicionales por categoria sobre basico de convenio:

Oficial electricista 15% - Medio oficial 10% - Ayudante 5%
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» Si usted desea recibir nuestra revista...

/i ====| » APSE. Recomendaciones sobre buenas practicas de ejecu-
= cion. Parte 3.

» Prof. Luis Miravalles. Actualizacion de instalaciones existentes.
» Ing. Alberto Farina. Motores eléctricos monofasicos.
» Novedades de productos y noticias del sector.

» iY mucho mas!

[

La revista de ACYEDE es el medio de comunicacién de ACYEDE con sus socios.

» Todos los socios reciben un ejemplar de cada edicién de la revista por correo en
su domicilio. Este es un beneficio mas de asociarse a ACYEDE.

» Si Ud. no es socio de ACYEDE y desea recibir la revista puede realizar la suscrip-
Cion por un aio (6 ediciones corridas) por el valor final total de $ 250.-

Comuniquese con Editores SRL

Av. La Plata 1080 (1250) Ciudad de Buenos Aires

011 4921-3001 | suscripcion@editores.com.ar

Formas de pago vigentes: transferencia bancaria o

efectivo en nuestras oficinas, previa coordinacion de

fecha y horario.

revista

ACYEDE

revista

ACYEDE

Las siguientes empresas
acompahan a ACYEDE en
la realizacién de su revis-
ta, para la difusién de sus

actividades y objetivos

entre todos los instalado-
res electricistas

Los esperamos en la
proxima edicion de
La revista de ACYEDE
Mayo - Junio 2016
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diempre supimos que con
una sonrisa, estando muy cerca y
brindando las mejores soluciones ibamoa
a llegar a buen puerto.

Hoy ese puerto es nuestro 50 aniversario, y estamos tan contentos
gue quisiéramos saludar a cada uno de nuestros clientes y proveedores.
Que esta pagina sea entonces un brindis con todos ustedes, por seguir creciendo juntos.
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